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kompakt

lhr Nutzen / Sie erhalten:

1. Tag Unternehmensplanung fir Geschaftsfiihrer

+ Geschaftsplanungs- und Rating-
Tool gemals Bankenstandard

Unternehmensplanung:
Einfach, verstandlich und transparent!

+ Branchen-Kennzahlen und Top-
Kennzahlen zur optimalen
Steuerung der Finanzen

Bilanzen richtig lesen und besser
verstehen

2. Tag Liquiditatsplanung & Geschaftsfiihrer-Haftung

+ Liquiditatsplanung gemaR
Bankenstandard

»Richtiger” Einsatz der Finanz- und

Liquiditatsplanung bei der

Unternehmenssteuerung

+ Muster fir die Ausgestaltung des
Gesellschaftsvertrags, des
Geschaftsfiihrer-Vertrags sowie
der Geschaftsordnung

Haftung des Geschaftsfihrers —
Pflichten und Risiken im Uberblick

Sicherer Umgang mit dem
Arbeitsrecht

3. Tag Fihrung: Impulse fiir Geschéaftsfihrer

Warum ist Fihrung so anstrengend? + S&P Checkliste: , Erfolgreiche
Mitarbeiterauswahl nach dem

Strategien zur Konfliktlésung: DISG-Konzept*

Konfliktgesprache konstruktiv fihren

+ S&P Leitfaden: , Konflikte erkennen

Richtiger Umgang mit Low-Performern:
3 Schritte zur besseren Leistung

und auflésen

High-Performance sichern und
dauerhaft halten

Geschaftsfihrung

Termine;

Produkt-Nr. BO4

Alle Veranstaltungs-
termine des Seminars
finden Sie unter
Www.sp-seminare.de

Preis:

1.570,- €
zzgl. 19% MwSt.

Im Preis enthalten:
Teilnehmerunterlagen als PDF,
3-Gange-Meni, Kaffee, Tee,
Erfrischungsgetranke und
Snacks in den Pausen



S &P Unternehmerforum

Seminare - Inhouse-Trainings

lhr Nutzen / Sie erhalten:

1. Tag Unternehmensplanung fiir Geschaftsfihrer

Unternehmensplanung:
Einfach, verstandlich und transparent!

+ Geschéaftsplanungs- und Rating-
Tool gemal Bankenstandard

+ Branchen-Kennzahlen und Top-
Kennzahlen zur optimalen
Steuerung der Finanzen

Bilanzen richtig lesen und besser
verstehen

2. Tag Liquiditatsplanung & Geschaftsfiihrer-Haftung

+ Liquiditatsplanung gemaf}
Bankenstandard

»Richtiger” Einsatz der Finanz- und
Liquiditatsplanung bei der
Unternehmenssteuerung

+ Muster fiur die Ausgestaltung des

Gesellschaftsvertrags, des
Geschaftsfiihrer-Vertrags sowie
der Geschéftsordnung

Haftung des Geschaftsfihrers —
Pflichten und Risiken im Uberblick

Sicherer Umgang mit dem
Arbeitsrecht

Update fir die
Geschaftsfihrung

Termine:

Produkt-Nr. BO3

Alle Veranstaltungs-
termine des Seminars
finden Sie unter
WwWw.sp-seminare.de

Preis:

1.180 € zzgl.
19 % MwsSt.

Im Preis enthalten:
Teilnehmerunterlagen als PDF,
3-Génge-Mend, Kaffee, Tee,
Erfrischungsgetranke und
Snacks in den Pausen
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Managementtraining — top aufgestellt
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VERANDERUNG

lhr Nutzen:

Tag 1
Zukunft im Vertriebs- und
Preismanagement

Sichere und zuverlassige Finanz- und
Liquiditatsplanung

Unternehmensziele voll im Blick —
effektiver Einsatz von Kennzahlen

Tag 2
Wie an der Spitze ein geschlossenes
Team aufgebaut wird

Schnellere Innovationen durch
besseres Zeitmanagement

So bringen Sie Ihr Team in Top-Form

MOTIVATION

lhr Vorsprung:

Jeder Teilnehmer erhalt:

+ S&P Tool Digitales
Geschaftsmodell konzipieren

+ S&P Toolbox: Werkzeuge fir die
digitale Vertriebs-Praxis

+ S&P Simulations-Tool:
Unternehmensanalyse mit
Kennzahlen

+ S&P Fuhrungstool:
Zielvereinbarungsgesprache
effektiv fihren

+ S&P Tests:
Welcher Zeitmanagement-Typ
sind Sie?

+ Mitarbeiter richtig motivieren

UNTERSTUTZUNG

Termine;
Produkt-Nr. BO5

Alle Veranstaltungs-
termine des Seminars
finden Sie unter
www.sp-seminare.de

Preis:

1.180,- €
zzgl. 19% MwSt.

Im Preis enthalten:
Teilnehmerunterlagen als PDF,
3-Gange-Meni, Kaffee, Tee,
Erfrischungsgetranke und
Snacks in den Pausen
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GEMENI

SYSTEME il
NS
“HISIKEN

ElNliﬂﬁFlTTqulﬂ_:mm Rechte und Pflichten des
z

CUMPUANCE GmbH-Geschaftsfihrer

Zielgruppe:
> Inhaber, Unternehmer, Geschaftsfiihrer und Vorstande, Prokuristen und

> Fuhrungskrafte, Nachfolger, Gesellschafter, Aufsichts- und Verwaltungsrate;
> Compliance-Beauftragte und Mitarbeiter von Compliance- und Rechtsabteilungen

lhr Nutzen: lhr Vorsprung: Termine:
Neue Sorgfaltspflichten und Jeder Teilnehmer erhalt kostenfrei Produkt-Nr. BO1
Haftungsrisiken flr Geschaftsflihrer folgende S&P Produkte:
und Compliance-Beauftragte Alle Veranstaltungs-
+ Komplett-Dokumentation fur den termine des Seminars
Compliance im Vertrieb modularen Aufbau eines finden Sie unter
Cpmpliance—Systems www.sp-seminare.de
Die 7 wichtigsten Pflichten des (inkl. IDW PS 980-Vorgaben
Geschéftsfiihrers im Uberblick Umfang: ca. 40 Seiten)
Der Geschaftsfiihrer- + S&P Test: Bewerten Sie |hr Preis:
Anstellungsvertrag: Rechte und Compliance-Management-System
Pflichten 650,- €
+ Checkliste: Priifung der Ordnungs- Zzgl. 19% MwsSt.

mafigkeit der Geschaftsflihrung

Im Preis enthalten:
Teilnehmerunterlagen als PDF,
3-Gange-Ment, Kaffee, Tee,
Erfrischungsgetranke und
Snacks in den Pausen

+ Muster-Bericht flr das Reporting
von Garanten und Beauftragten

+ Muster zu Geschaftsordnung und
Geschaftsfihrer-Anstellungsvertrag

+ Gehalts- und Tantiemetbersicht
nach Branchen und Unternehmens-
groBe



lhr Nutzen:

Standortbestimmung — die ,richtige

Lesart” fur Ihre BWA

Aufbau einer ,Unternehmer”- BWA

Wie liest die Bank Ihre BWA?

Die ,richtige
Lesart”

fur Inre BWA
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lhr Vorsprung:

Alle Teilnehmer erhalten
kostenfrei folgende Planungs-
Tools und Checklisten:

+ S&P Geschaéftsplanungs- und
Rating-Tool gemaf
Bankenstandard

+ 20 Punkte-Check fiir eine
aussagekraftige BWA

+ Checklisten zum Vermeiden
von Rating-Fallen

+ Insider-Tipps fir das
erfolgreiche Bankgesprach

+ Fallstudien-Training mit
ausgewahlten Branchen-
BWA's

+ S&P Zins-Cockpit: der faire
Zinssatz fur lhre
Unternehmensfinanzierung

Wie setzen Sie die BWA im
Controlling ein?

Termine;

Produkt-Nr. B11

Alle Veranstaltungs-
termine des Seminars
finden Sie unter
Www.sp-seminare.de

Preis:

590,- €
Zzgl. 19% MwsSt.

Im Preis enthalten:
Teilnehmerunterlagen als PDF,
3-Gange-Mend, Kaffee, Tee,
Erfrischungsgetranke und
Snacks in den Pausen
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Zielgruppe:
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> Geschaftsfihrer, Vorstande, Prokuristen und kaufmannische Leiter

Controlling & Compliance

far FUhrungskrafte

> Fuhrungskrafte aus den Branchen Handel, Produktion, Gesundheitswesen, Dienstleistung

und Finanzwirtschaft.

lhr Nutzen:
Tag 1:

Unternehmen mit der BWA steuern

Rentabilitat und Ertragslage mit
Kennzahlen steuern

Vermogens- und Finanzlage mit
Kennzahlen steuern

Liquiditat und Cash Flow mit
Kennzahlen steuern

Tag 2:
Compliance im Vertrieb

Die 7 wichtigsten Pflichten des
Geschéftsfiihrers im Uberblick

Der Geschéftsfuhrer-
Anstellungsvertrag: Rechte und
Pflichten

Ihr Vorsprung:

Jeder Teilnehmer erhalt mit dem
Seminar folgende S&P-Produkte:

+ Geschaftsplanungs- und Rating-
Tool geméal’ Bankenstandard

+ Checkliste: maf3gebliche
Unternehmer-Kennzahlen
aufeinen Blick

+ Komplett-Dokumentation fur den
modularen Aufbau eines
Compliance-Systems
(inkl. IDW PS 980-Vorgaben
Umfang: ca. 40 Seiten)

+ Muster zu Geschaftsordnung und
Geschaéftsfuhrer
Anstellungsvertrag

+ Gehalts- und Tantiemeiibersicht
nach Branchen und
Unternehmensgroi3e

Termine:

Produkt-Nr. BO6

Alle Veranstaltungs-
termine des Seminars
finden Sie unter
www.sp-seminare.de

Preis:

1.180,- €
zzgl. 19% MwsSt.

Im Preis enthalten:
Teilnehmerunterlagen als
PDF, 3-Gange-Men, Kaffee,
Tee, Erfrischungsgetréanke
und Snacks in den Pausen
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Kennzahlen
verstehen - planen - optimieren

Zielgruppe:

> Geschéftsfuhrer, Vorstande, Prokuristen und kaufmannische Leiter

> FuUhrungskrafte aus den Branchen Handel, Produktion, Gesundheitswesen, Dienstleistung

und Finanzwirtschatft.

lhr Nutzen:

> Unternehmen mit der BWA steuern

> Rentabilitat und Ertragslage mit
Kennzahlen steuern

> Vermogens- und Finanzlage mit
Kennzahlen steuern

> Liquiditat und Cash Flow mit
Kennzahlen steuern

Kennzahlen einfach

interpretiert!

Ihr Vorsprung:

Jeder Teilnehmer erhalt mit dem
Seminar folgende S&P-Produkte:

+ Geschaftsplanungs- und Rating-
Tool geméald Bankenstandard

+ Chef-Report mit den wichtigsten
Kennzahlen

+ Branchenvergleichskennzahlen
und Benchmarks zur Vermégens-
lage, Kapitalstruktur, Ertragskraft
und Liquiditat

+ Zins-Cockpit fur den fairen
Kreditzins

+ Checkliste: maf3gebliche
Unternehmer-Kennzahlen auf einen
Blick

+ Reporting mit Kennzahlen,
Branchen- und Ratingvergleich zu
Ihrem Unternehmen

Termine:
Produkt-Nr. BO9

Alle Veranstaltungs-
termine des Seminars
finden Sie unter
wWww.sp-seminare.de

Preis:

650,00 €
Zzgl. 19% MwsSt.

Im Preis enthalten:
Teilnehmerunterlagen als
PDF, 3-Gange-Men, Kaffee,
Tee, Erfrischungsgetréanke
und Snacks in den Pausen
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lhr Nutzen / Sie erhalten:

1. Tag Unternehmensplanung und Bilanz Wissen flr Prokuristen

Unternehmensplanung:
Einfach, verstandlich und

+ Geschaftsplanungs- und Rating-
Tool gemals Bankenstandard

transparent!
+ Branchen-Kennzahlen und Top-

Bilanzen richtig lesen und besser Kennzahlen zur optimalen
verstehen Steuerung der Finanzen

Risikomanagement und
Compliance in der Praxis

2. Tag Liquiditatsplanung & Haftung als Prokurist

»Richtiger” Einsatz der Finanz- und
Liquiditatsplanung bei der
Unternehmenssteuerung

+ Liquiditatsplanung gemaf
Bankenstandard

+ Muster fiir den Anstellungsvertrag

Haftung des Prokuristen —
Pflichten und Risiken im Uberblick

als Prokurist

+ Umfang, Erteilung und Anmeldung

Sicherer Umgang mit dem
Arbeitsrecht

der Prokura

Stellungen, Risiken und
Handlungsspielraume als Prokurist

Neu als Prokurist

Termine;

Produkt-Nr. BO7

Alle Veranstaltungs-
termine des Seminars
finden Sie unter
WWwWw.sp-seminare.de

Preis:

1.180,- €
zzgl. 19% MwsSt.

Im Preis enthalten:
Teilnehmerunterlagen als
PDF, 3-Gange-Men, Kaffee,
Tee, Erfrischungsgetranke und
Snacks in den Pausen
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Der Prokurist: Rechte, Pflichten und Haftung

O._-_------

i & v ee &

FUHRUNG LOSUNGEN VISION TEAMWORK STEUERN STRATEGIE

lhr Nutzen / Sie erhalten:

1. Tag Unternehmensplanung und Bilanz Wissen fir Prokuristen

Unternehmensplanung:
Einfach, verstandlich und transparent!

Bilanzen richtig lesen und besser
verstehen

Risikomanagement und Compliance in

der Praxis

+ Geschaftsplanungs- und Rating-
Tool gemal Bankenstandard

+ Branchen-Kennzahlen und Top-
Kennzahlen zur optimalen
Steuerung der Finanzen

2. Tag Liquiditatsplanung & Haftung als Prokurist

»Richtiger” Einsatz der Finanz- und
Liquiditatsplanung bei der
Unternehmenssteuerung

Haftung des Prokuristen —
Pflichten und Risiken im Uberblick

Sicherer Umgang mit dem
Arbeitsrecht

3. Tag FUhrung: Impulse fir Prokuristen

Warum ist Fihrung so anstrengend?

Strategien zur Konfliktlésung:
Konfliktgesprache konstruktiv flihren

Richtiger Umgang mit Low-Performern:

3 Schritte zur besseren Leistung

+ Liquiditatsplanung gemafR
Bankenstandard

+ Muster fiir den Anstellungsvertrag
als Prokurist

+ Umfang, Erteilung und Anmeldung
der Prokura

+ S&P Checkliste: , Erfolgreiche
Mitarbeiterauswahl nach dem
DISG-Konzept”

+ S&P Leitfaden: , Konflikte erkennen

und auflosen

KOMMUNIKATION ZIELE

Termine;:

Produkt-Nr. BO8

Alle Veranstaltungs-
termine des Seminars
finden Sie unter
www.sp-seminare.de

Preis:

1.570,- €
zzgl. 19% MwsSt.

Im Preis enthalten:
Teilnehmerunterlagen als PDF,
3-Gange-Menli, Kaffee, Tee,
Erfrischungsgetranke und
Snacks in den Pausen



Zielgruppe:

> Geschaftsfuhrer, Inhaber, Vorstande, Unternehmer, Prokuristen und Bevollmachtigte,
> Fihrungskrafte, Abteilungsleiter, Teamleiter, Personalleiter sowie Vertriebsleiter,
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Unternehmen

> Produktionsleiter und kaufmannische Leiter.

lhr Nutzen:
Tag 1:
Prinzipien des Lean Managements

Werkzeuge des Lean
Managements gezielt einsetzen

Neue Ideen ausprobieren

und schnell zur Marktreife fihren

Tag 2:

Was macht Change-Projekte aus?

Agiles Projektmanagement mit
Scrum & Co.

Sprint: Wie man in nur flinf Tagen
neue ldeen testet und Probleme |6st

lhr Vorsprung:

Die Teilnehmer erhalten fir lhren
Sprint folgende Instrumente und
Leitfaden:

+ S&P Test: Bendtigt |hr
Unternehmen ein Work-Out?

+ S&P Check: Welches Lean
Management Tool bendtigen Sie?

+ S&P Test: Wie professionell leiten-
Sie lhr Team?

+ S&P Test: In welcher Teamphase
befinden wir uns?

+ S&P Test: Wie professionell
managen Sie Veranderungen?

+ S&P Leitfaden: Instrumente fiir
den Google-Sprint

Lean- und Change
Management

Basisseminar zur FUhrung agiler

Termine:

Produkt-Nr. B12

Alle Veranstaltungs-
termine des Seminars
finden Sie unter
Www.sp-seminare.de

Preis:

980,- €
Zzgl. 19% MwsSt.

Im Preis enthalten:
Teilnehmerunterlagen als PDF,
3-Gange-Men(, Kaffee, Tee,
Erfrischungsgetranke und
Snacks in den Pausen
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Finanzen & Controlling
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Basisseminar

So wird lhre
Finanzplanung ein Erfolg

Zielgruppe:

> Geschaftsfliihrer und Fihrungskrafte aus den technischen Bereichen

> Mitarbeiter/innen aus den Bereichen Finanzen, Rechnungswesen und Controlling.

lhr Nutzen: lhr Vorsprung: Termine:
Anforderungen an eine kurzfristige Jeder Teilnehmer erhélt mit dem Produkt-Nr. CO5
Liquiditatsplanung Seminar folgende S&P-Produkte:
Alle Veranstaltungs-
Liquiditats- und Finanzplanung — + Checkliste: , Liquiditat termine des Seminars
Leitfaden fir die Praxis - alle Stellschrauben auf einen Blick” finden Sie unter
www.sp-seminare.de
Bausteine einer monatlichen + S&P Tool , Liquiditatsplanung nach P
Liquiditatsplanung Bankstandard”
5 Kennzahlen fiir die erfolgreiche + Mustervorlagen zum Liquiditats- PreiS'
Liquiditatssteuerung Status und zur monatlichen ‘
Liquiditatsplanung 590,- €

Zzgl. 19% MwsSt.
+ Kennzahlen fur die Liquiditats-

steueru ng
Im Preis enthalten:
Teilnehmerunterlagen als PDF,
g g 3-Gange-Menli, Kaffee, Tee,
P raxis Le Itfa d en Erfrischungsgetranke und
Snacks in den Pausen
yAvlg

Liquiditatsplanung




Zielgruppe:
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Basisseminar 2 Tage

> Flihrungskrafte, auch aus nicht kaufmannischen Bereichen

> Mitarbeiter/innen aus den Bereichen Finanzen, Rechnungswesen und Controlling.

lhr Nutzen:

Liquiditats- und Finanzplanung
Leitfaden fir die Praxis

Liquiditat auf einen Blick - Aufbau
und Struktur des Liquiditatsstatus

Aufbau einer zuverlassigen
Unternehmens- und
Finanzplanung

Liquiditat richtig steuern und
Uberraschungen vermeiden

Liquiditatsvorsorge und
Mal3nahmen zur
Liquiditatssicherung

lhr Vorsprung:

Jeder Teilnehmer erhalt mit dem
Seminar folgende S&P-Produkte:

+ Mustervorlagen und Checklisten
fur die Liquiditatsplanung

+ Praxis-Handbuch zu den
S&P-Tools

+ ,S&P Liquiditatsplanungs-Tool nach
Bank- und
Wirtschaftspruferstandard”

+ ,S&P Geschaftsplanungs- und
Rating-Tool nach Bankenstandard”

+ Branchen-Kennzahlen und Top-
Kennzahlen zur
Liquiditatssteuerung

Schnelleinstieg
Liquiditatssteuerung

Termine;

Produkt-Nr. CO6

Alle Veranstaltungs-
termine des Seminars
finden Sie unter www.sp-
www.sp-seminare.de

Preis:
980,- €
zzgl. 19%MwsSt.

Im Preis enthalten:
Teilnehmerunterlagen als PDF, 3-
Gdnge Mend, Kaffee, Tee,
Erfrischungsgetranke und Snacks
in den Pausen



~ MEHR SICHERHEIT

Zielgruppe:
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Aufbauseminar

Professionelles

Liquiditatsmanagement

> Geschéftsfiuhrer, Vorstande, Prokuristen und kaufmannische Leiter

> FlUhrungskrafte aus den Branchen Handel, Produktion, Gesundheitswesen, Dienstleistung

und Finanzwirtschaft.

lhr Nutzen:

Liquiditatsplanung - Effektiv,
Ubersichtlich und einfach

Cash ist King — der liquiditats-
schonende Zahlungsplan

Liquiditat zu jedem Zeitpunkt - lhr
Praxis-Leitfaden

Liquiditat
erfolgreich

ausbauen

lhr Vorsprung:

Alle Teilnehmer erhalten kostenfrei
folgende S&P Produkte:

+ Geschaftsplanungs- Tool mit
Working Capital und
Liquiditats-Benchmarking

+ Liquiditatsplanung gemaf
Bankenstandard mit Cash Flow-
Simulation

+ Risiko-Report zur Sicherstellung
der jederzeitigen Zahlungsfahigkeit

+ Kennzahlen-Report zu strukturellen
Liquiditat sowie dem eigenem
Unternehmensrating

Termine;

Produkt-Nr. C04

Alle Veranstaltungs-
termine des Seminars
finden Sie unter
Www.sp-seminare.de

Preis:

590,- €
Zzgl. 19% MwsSt.

Im Preis enthalten:
Teilnehmerunterlagen als PDF,
3-Gange-Men(, Kaffee, Tee,
Erfrischungsgetranke und
Snacks in den Pausen
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Aufbauseminar 2 Tage

Finanzmanagement

Zielgruppe:

> Geschaftsfuhrer, Vorstande, Prokuristen und kaufméannische Leiter

> FUhrungskrafte aus den Branchen Handel, Produktion, Gesundheitswesen, Dienstleistung
und Finanzwirtschaft.

lhr Nutzen: lhr Vorsprung: Termine:

Der liquiditatsschonende Zahlungsplan Jeder Teilnehmer erhalt kostenfrei Produkt-Nr. CO3
folgende 4 Finanzplanungs-Tools '

Chef-Report - mit wenigen Kennzahlen Alle Veranstaltungs-

die Liquiditat im Griff + S&P Tool: termine des Seminars

Unternehmensplanung finden Si t
Woher kommen die Zahlungsmittel? neen sie e

+ S&P Tool: Finanz- und www.sp-seminare.de
Optimaler Finanzierungs-Mix flr Liquiditatsplanung nach
,Mehr“-Liquiditat Bankenstandard
+ S&P Tool: Zins-und PFQIS:
Investitionsrechner 980,- €
+ Branchen-Kennzahlen und Top- zzgl. 19%MwsSt.

Kennzahlen zur optimalen

Steuerung der Finanzen Im Preis enthalten:

Teilnehmerunterlagen als PDF,
3-Gange-Men, Kaffee, Tee,
Erfrischungsgetranke und
Snacks in den Pausen

Liquiditat

+ Zusatzlich handigen wir Ihnen

sicher steuern ein aktuelles Rating lhres
eigenen Unternehmens aus.




Zielgruppe:
> Geschaftsfihrer, Prokuristen und Fihrungskrafte
> Mitarbeiter in den Bereichen Technik, Produktion, F&E sowie Vertrieb

lhr Nutzen:

Die BWA - Nicht nur ein Instrument
fur den Kaufmann

Unternehmen besser lesen und
richtig steuern

Kostendeckende Verkaufspreise und
ihre Kalkulation

Unternehmens-

steuerung
im Griff

S &P Unternehmerforum

Seminare - Inhouse-Trainings

Ilhr Vorsprung:

Jeder Teilnehmer erhalt kostenfrei:

+ das S&P Tool Unternehmens-
planung und -steuerung

+ Chef-Report mit den wichtigsten
Kennzahlen

+ 20 Punkte Check fiir eine
aussagekraftige BWA

+ das S&P Tool Unternehmens-
kalkulation fur Entscheider

Crashkurs Controlling

Termine:

Produkt-Nr. BO2

Alle Veranstaltungs-
termine des Seminars
finden Sie unter
www.sp-seminare.de

Preis:

590,- €
Zzgl. 19% MwsSt.

Im Preis enthalten:
Teilnehmerunterlagen als PDF,
3-Gange-Men, Kaffee, Tee,
Erfrischungsgetranke und
Snacks in den Pausen



S &P Unternehmerforum
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Controlling fur Nicht-Controller
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WEITSICHT
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ENTWICKLUNG
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ERFAHRUNG

lhr Nutzen:
Tag 1:

Strategische und operative
Unternehmensplanung

BWA als Steuerungsinstrument
Professionell im Bankgesprach
Tag 2:

Liquiditats- und Finanzplanung —
Leitfaden fur die Praxis

Mehr Liquiditat durch aktives
Cash Management

<
O—' o
= |

KOMPETENZ PLANUNG

STRATEGIE

&

FINANZEN PROBLEMLOSUNG

lhr Vorsprung:

Jeder Teilnehmer erhélt kostenfrei
folgende S&P Produkte:

1. S&P Unternehmensplanungs-Tool
nach Bankenstandard

2. S&P Liquiditdtsplanungs-Tool nach
Banken- und Wirtschafts-
priferstandard

3. Zusatzlich handigen wir lhnen ein
aktuelles Rating Ihres eigenen
Unternehmens aus

4. Sie erhalten Checklisten zur

+ optimalen Steuerung des
Unternehmens

+ sicheren Planung der Liquiditat

>)

ZI|ELE

IIII
ERFOLG

Termine;

Produkt-Nr. CO7

Alle Veranstaltungs-
termine des Seminars
finden Sie unter
Www.sp-seminare.de

Preis:
980,- €

zzgl. 19%MwsSt.

Im Preis enthalten:
Teilnehmerunterlagen als PDF,
3-Gange-Menli, Kaffee, Tee,
Erfrischungsgetranke und
Snacks in den Pausen



Zielgruppe:

S &P Unternehmerforum

Seminare - Inhouse-Trainings

> Office-Manager/-innen, Assistenten der Geschéftsleitung und des Vorstandes

> Einkaufer, Projektmanager, Verkdufer und Techniker

lhr Nutzen:

Tag 1

Was Sie zum Controlling wissen
missen!

Sicherer Umgang mit
Unternehmens-Kennzahlen

Tag 2

Im Controlling den Chef unterstitzen
— Die BWA richtig vorbereiten

Der Chef-Report: Kennzahlen einfach
auswerten und darstellen

lhr Vorsprung:

Jeder Teilnehmer erhalt:

+ S&P Geschaftsplanungs- und
Rating-Tool gemal Bankenstandard

+ S&P Leitfaden ,,BWL Basis-Wissen”

+ S&P Checklisten ,,Die wichtigsten
betriebswirtschaftlichen
Kennzahlen”

+ Praxis-Checklisten und
Plausibilitats-Checks zur ,,BWA
nach Bankenstandard‘

+ S&P Chef-Report mit den
entscheidenden Kennzahlen

Spezial:

Zusatzlich handigen wir Ihnen ein
international anerkanntes Rating zu
lhrem eigenen Unternehmen mit
Branchenvergleich aus.

Controlling fr Einsteiger

Die wichtigsten Basics in nur 2 Tagen!

Termine;
Produkt-Nr. CO8

Alle Veranstaltungs-
termine des Seminars
finden Sie unter
WWww.sp-seminare.de

Preis:

1.180,- €
zzgl. 19% MwSt.

Im Preis enthalten:
Teilnehmerunterlagen als PDF,
3-Gange-Menli, Kaffee, Tee,
Erfrischungsgetranke und
Snacks in den Pausen



S &P Unternehmerforum

Seminare - Inhouse-Trainings

Fiuhrung & Kommunikation



*

Zielgruppe:

S &P Unternehmerforum

Seminare - Inhouse-Trainings

Warum Fuhrung
heute anders geht

Teamentwicklung — Konfliktmanagement — Zielerreichung

> Geschaftsfiihrer, Inhaber, Vorstande, Unternehmer, Prokuristen und Bevollmachtigte,
> FUhrungskrafte, Abteilungsleiter, Teamleiter, Personalleiter sowie Vertriebsleiter,

> Produktionsleiter und kaufméannische Leiter.

Ilhr Nutzen: Ilhr Vorsprung: Termine:
1.Tag

Produkt-Nr. EO3
Flhrungsstarke optimal einsetzen + Standortbestimmung Fihrungs-

a

Unternehmensziele mit den ,richtigen”

kompetenz und Flhrungsverhalten Alle Veranstaltungs-

termine des Seminars

FUhrungstechniken sicher erreichen + Aufbau von Hochleistungs-Teams: finden Sie unter

Wie baut man ein Hochleistungs-Team
auf ?

2.Tag

Besondere Herausforderungen im + Zielvereinbarungs— und Mitarbeiter-
gesprache erfolgreich fiihren

Flhrungsalltag

Umsetzungsfahrplan fr die Praxis

WWww.sp-seminare.de

Preis:

980,- €
zzgl. 19% MwsSt.

Im Preis enthalten:

Die wichtigsten Kompetenzen beim + Aufbau eines 360°-Feedbacks in Teilnehmerunterlagen als PDF,

Konfliktmanagement

der Praxis

3-Gange-Meni, Kaffee, Tee,
Erfrischungsgetranke und
Snacks in den Pausen

Konflikte effizient und erfolgreich I6sen t Techniken flr Konfliktldsungen

Welche Techniken und Strategien
haben sich in der Praxis bewahrt ?



Zielgruppe:
> Geschaftsfiihrer, Inhaber, Vorstande, Unternehmer, Prokuristen und Bevollméachtigte,

> HR-Manager, Fihrungskrafte, Abteilungsleiter, Teamleiter, Personalleiter sowie Vertriebsleiter,
> Produktionsleiter und kaufméannische Leiter.

lhr Nutzen:
Tag 1

Schlechte Leistung, geringe Motivation,
Widerstand bei neuen Aufgaben —
Flihrungssituationen im Grenzbereich

Personliche Hiirden von Mitarbeitern
beseitigen —

Einstellung und Verhalten gezielt
verandern

Tag 2

lhre Handlungsspielraume und Pflichten
im Arbeitsrecht

Typische Fallen und Irrtiimer im
Arbeitsrecht

Variable Vergitung rechtssicher
gestalten

S &P Unternehmerforum

Seminare - Inhouse-Trainings

lhr Vorsprung:

Jeder Teilnehmer erhélt Tools und
Checklisten zu den Themen:

+ S&P Leitfaden: Low- Performer
systematisch identifizieren

+ Checkliste: Personliche
Schwierigkeiten des Mitarbeiters
erkennen

+ S&P Checkliste: Zielvereinbarungs-
und Mitarbeitergesprache erfolgreich
flihren

+ S&P Checkliste: Kritik- und
Feedbackgesprach als
Coach erfolgreich fihren

+ S&P Info: Aktuelle Rechtsprechung
zum Arbeitsrecht

+ S&P Leitfaden: Einfiihrung von
variablen Verglitungssystemen

Arbeitsrecht und Fihrung

Termine;

Produkt-Nr. EO1

Alle Veranstaltungs-
termine des Seminars
finden Sie unter
Www.sp-seminare.de

Preis:

1.180,- €
Zzgl. 19% MwsSt.

Im Preis enthalten:
Teilnehmerunterlagen als PDF,
3-Gange-Men, Kaffee, Tee,
Erfrischungsgetranke und Snacks
in den Pausen
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Starke Teams flihren zur starker Leistung

lhr Nutzen: lhr Vorsprung: Termine:
Produkt-Nr. E02

Teams mit dem richtigen Jeder Teilnehmer erhalt mit dem

Flhrungsstil weiterentwickeln! Seminar folgende S&P Produkte: Alle Veranstaltungs-
termine des Seminars

Gesprachstechniken fir + S&P Test: Fihrungsstarke finden Sie unter

Flihrungskrafte

Www.sp-seminare.de
+ S&P Check: Hochleistungs-Teams

Von Low Performance zu High richtig fihren
Performance

+ S&P Test: Feedback-Fahigkeit Preis:

590,- €
Zzgl. 19% MwsSt.

+ S&P Test: Delegieren Sie gerne?

+ Ziele SMART formulieren

Im Preis enthalten:

. . . Teilnehmerunterlagen als PDF,
+ Leitfaden Zielvereinbarungs- 3-Gange-Meni, Kaffee, Tee

gesprach Erfrischungsgetrénke und
Snacks in den Pausen
+ 360°-Feedbacks in der Praxis
Flhrungsstarken optimal einsetzen

Teams zu

Spitzenleistung
fUhren
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FUhrungsinstrument Mitarbeitermotivation

e [

@van

ZIEL  VISION

lhr Nutzen:

Erfolgreich motivieren:
Selbst-, Mitarbeiter- und
Teammotivation

Motivation mit System:
Instrumente fir die gezielte
Forderung der Leistungsbereitschaft

Uberwindung von Motivationstiefs
und Misserfolgen

MOTIVATION

O------n--

o ﬂcﬁ.%

UNTERSTUTZUNG ZUSAMMENARBEIT MENTOR

lhr Vorsprung:

Jeder Teilnehmer erhalt
S&P Tests und S&P Checklisten zu
den Themen:

+ Standortbestimmung Flhrungs-
starke und passende
Motivationsinstrumente

+ Zielvereinbarungs- und
Mitarbeitergesprache erfolgreich
flhren

+ S&P Test: Mitarbeitertypen sicher
bestimmen und richtig motivieren

+ S&P Test: Welcher Leistungstyp bin
ich?

+ Handbuch Motivations-Kompass:
10 Schritte fir mehr Mitarbeiter-
Motivation

LEISTUNG ERFOLG

Termine:

Produkt-Nr. EO9

Alle Veranstaltungs-
termine des Seminars
finden Sie unter
WWWw.sp-seminare.de

Preis:
590,- €
Zzgl. 19% MwsSt.

Im Preis enthalten:

Teilnehmerunterlagen als PDF,

3-Gange-Ment, Kaffee, Tee,
Erfrischungsgetranke und
Snacks in den Pausen
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X L Mitarbeitergesprach

ZIELE ERREICHEN

Zielgruppe:
> Geschaftsfiihrer, Inhaber, Vorstande, Unternehmer, Prokuristen und Bevollmachtigte.

> FUhrungskrafte, Abteilungsleiter, Teamleiter, Personalleiter sowie Vertriebsleiter,
> Produktionsleiter und kaufméannische Leiter.

lhr Nutzen: lhr Vorsprung: Termine:
In 4 Schritten Ziele und Best-Leistung Alle Teilnehmer erhalten kostenfrei Produkt-Nr. E13
sicher erreichen folgende S&P Produkte:

Alle Veranstaltungs-
Konzentration auf das Wesentliche: + Flhrungstool: Zielvereinbarungs- termine des Seminars
Zeit gewinnen, Prioritaten setzen und gesprdche effektiv fiihren finden Sie unter

wirksam fiihren www.sp-seminare.de

+ Flihrungstool: Die ABC-Analyse —

Mit Coaching zu Best-Leistungen im Prioritaten richtig setzen
Team
+ Flihrungstool: Richtig Delegieren - PreiS:
9 Regeln fiir mehr Leistungs- und testen Sie Ihre Delegationsstarke !
Fiihrungsstarke 590,- €

+ S&P Checkliste: Identifizieren Sie lhre Zzgl. 19% MwSt.

Zeitdiebe und Zeitfresser
Im Preis enthalten:

. . Teilnehmerunterlagen als PDF,
+ S&P-Test: Welcher Zeit- 3-Gange-Meni, Kaffee, Tee,

managementtyp bin ich? Erfrischungsgetranke und
Snacks in den Pausen
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lhr Nutzen:

Kompetenzen und Potenziale des
Mitarbeiters reichen nicht aus

— Fuhren und Coachen im
Grenzbereich

Motivation und Verstandnis fiir die
Aufgabe herstellen!

Personliche Hiirden des Mitarbeiters
beseitigen — Einstellung und

Verhalten gezielt verandern

Mitarbeiter zu Spitzenleistungen
Flihren

,Faule” Apfel miissen aus dem Korb!

Flihrungsalltag
souveran meistern!

S &P Unternehmerforum

Seminare - Inhouse-Trainings

lhr Vorsprung:

Jeder Teilnehmer erhélt Tools und
Checklisten zu den Themen:

+ S&P Fiihrungstool:
Richtig Delegieren - testen Sie lhre
Delegationsstarke !

+ Mitarbeitertypen sicher bestimmen
und richtig motivieren

+ S&P-Test: Wie flihrungsstark sind
Sie?

+ Standortbestimmung Fihrungs-
starke und passende
Motivationsinstrumente

+ Zielvereinbarungs- und Mitarbeiter-
gesprache erfolgreich fihren

+ Kritik- und Feedbackgesprach als
Coach erfolgreich

Management kompakt -
FlUhrungstechniken

Termine;

Produkt-Nr. EO6

Alle Veranstaltungs-
termine des Seminars
finden Sie unter
Www.sp-seminare.de

Preis:

590,- €
Zzgl. 19% MwsSt.

Im Preis enthalten:
Teilnehmerunterlagen als PDF,
3-Gange-Men, Kaffee, Tee,
Erfrischungsgetranke und
Snacks in den Pausen



Zielgruppe:

S &P Unternehmerforum
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So bringen Sie Ihr Team

in Top-Form

> Team-, Gruppen- und Projektleiter, stellvertretende Flihrungskrafte und

> Leiter von Stabstellen. Key Account Manager, Produktmanager und Assistenten.

> Verantwortliche, die Teams, Kollegen und Mitarbeiter fihren.

lhr Nutzen:

Warum ist Fihrung so anstrengend?

Strategien zur Konfliktldsung:
Konfliktgesprache konstruktiv
flhren

Richtiger Umgang mit Low-
Performern

High-Performance sichern und
dauerhaft halten

Gewinner-

Teams gezielt
aufbauen

lhr Vorsprung:

Jeder Teilnehmer erhilt folgende
S&P Produkte:

+ S&P Checkliste:
,Erfolgreiche Mitarbeiterauswahl
nach dem DISG-Konzept”

+ S&P Checkliste ,Ziele SMART
formulieren”

+ S&P Leitfaden , Konflikte erkennen
und auflésen”

+ S&P Test ,Wie ist lhr
Delegationsverhalten?”

+ S&P-Test ,Priifen Sie Ihre Feedback-
Fahigkeit”

+ S&P Check Teamentwicklung

Termine;

Produkt-Nr. EO7

Alle Veranstaltungs-
termine des Seminars
finden Sie unter
www.sp-seminare.de

Preis:

590,- €
Zzgl. 19% MwsSt.

Im Preis enthalten:
Teilnehmerunterlagen als PDF,
3-Gange-Men(, Kaffee, Tee,
Erfrischungsgetranke und
Snacks in den Pausen



Zielgruppe:

S &P Unternehmerforum

Seminare - Inhouse-Trainings

> Team-, Gruppen- und Projektleiter, stellvertretende Fihrungskrafte,

> Leiter von Stabstellen. Key Account Manager, Produktmanager und Assistenten.

> Verantwortliche, die Teams, Kollegen und Mitarbeiter fihren.

lhr Nutzen:

Flihren ohne Vorgesetztenfunktion —
Anerkennung und Akzeptanz als
Flihrungskraft sichern

4 wirkungsvolle Flihrungstechniken

flir mehr Team- und Projekterfolg

Hlrden und Stolpersteine —
Mit Widerstanden souveran
umgehen

Clever
agieren &

Ziele
erreichen

lhr Vorsprung:

Jeder Teilnehmer erhalt folgende
S&P Produkte:

+ S&P Fihrungs-Test
,Fuhrungskompetenz: Bestimmen
Sie Ihren Flihrungsstil”

+ S&P Test ,Wie ist Ihr
Delegationsverhalten?”

+ ,Teamentwicklung: In welcher
Phase befindet sich mein Team?“

+ S&P Leitfaden , Konflikte erkennen
und auflosen”

Erfolgreich fihren ohne
Vorgesetztenfunktion

Termine;

Produkt-Nr. EO5

Alle Veranstaltungs-
termine des Seminars
finden Sie unter
wWww.sp-seminare.de

Preis:

590,- €
Zzgl. 19% MwsSt.

Im Preis enthalten:
Teilnehmerunterlagen als PDF,
3-Gange-Menli, Kaffee, Tee,
Erfrischungsgetranke und
Snacks in den Pausen



Zielgruppe:
> Team-, Gruppen- und Projektleiter, stellvertretende Fihrungskrafte,
> Leiter von Stabstellen. Key Account Manager, Produktmanager und Assistenten.
> Verantwortliche, die Teams, Kollegen und Mitarbeiter fihren.

lhr Nutzen:

Tagl

Fihren ohne Vorgesetztenfunktion —

Anerkennung und Akzeptanz als
Flhrungskraft sichern

Erfolgreiche Fiihrungstechniken :
Zielvereinbarung, Delegation und
Motivation

Tag 2
Besondere Herausforderungen im
Flhrungsalltag

Die wichtigsten Kompetenzen bei
der Konfliktpravention

Konflikte schnell und sachlich 16sen
— Bewahrte Techniken in der Praxis

S &P Unternehmerforum

Seminare - Inhouse-Trainings

lhr Vorsprung:

Jeder Teilnehmer erhilt folgende
S&P Produkte:

+ S&P Fiihrungs-Test
,Fuhrungskompetenz: Bestimmen
Sie Ihren Flihrungsstil“

+ S&P-Test: Eigene
Kommunikations-
Starken einschatzen

+ Effektive Vorbereitung des
Zielvereinbarungsgesprachs

+ S&P Test ,Wie ist |hr
Delegationsverhalten?”

+ S&P Test , Feedback-Fahigkeit”

+ S&P Leitfaden ,Konflikte erkennen

und auflosen”

Fuhren ohne Hierarchie

Termine;

Produkt-Nr. EO4

Alle Veranstaltungs-
termine des Seminars
finden Sie unter
www.sp-seminare.de

Preis:

980,- €
Zzgl. 19% MwsSt.

Im Preis enthalten:
Teilnehmerunterlagen als PDF,
3-Gange-Men(, Kaffee, Tee,
Erfrischungsgetranke und
Snacks in den Pausen
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Das Mitarbeitergesprach — Tipps und Strategien fiir mehr Effektivitat

Q #x 42

BRAINSTORMING HILFE MOTIVATION
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Zielgruppe:

TEAMWORK

O
= e

KOMMUNIKATION

® 0
9000

TEAMS

> Geschaftsflhrer, Vorstand, Prokuristen, Manager
> Flihrungskrafte, aus den Fachbereichen Vertrieb, F&E und Personal,

> Teamleiter Rechnungswesen und Controlling, Projektleiter, Projektmanager

lhr Nutzen:

Uberlegenere Strategie?
Schnellere Innovationen?
Kligere Mitarbeiter?

Klarheit schaffen durch
Zielvereinbarung

,Uberflieger” oder ,Dead Wood" -
Kompetenzfelder der Mitarbeiter
sicher priifen

Delegationsgesprache:
Wer muss was tun?

Kritikgesprache und Abmahnung:
Wie verhalten wir uns?

Uberzeugen statt (iberreden:
Wie haben wir Erfolg?

Widerstande und Konflikte:
Was hat jetzt Vorrang?

lhr Vorsprung:

Jeder Teilnehmer erhalt mit dem
Seminar folgende S&P-Produkte:

+ S&P Test: Wie gut ist lhre
Gesprachsfiihrung?

+ S&P Zielindikatoren: Muster flir
quantitative und qualitative Ziele

+ S&P Leitfaden: Low Performer
systematisch identifizieren

+ S&P Leitfaden: Erfolgreich
Moderieren

+ S&P Test: Wie professionell
gestalten Sie lhre
Besprechungen?

+ S&P Leitfaden: Von der
Abmahnung bis zur Kiindigung

&

ERFOLG

Termine;

Produkt-Nr. E12

Alle Veranstaltungs-
termine des Seminars
finden Sie unter
Www.sp-seminare.de

Preis:

980,- €
Zzgl. 19% MwsSt.

Im Preis enthalten:
Teilnehmerunterlagen als
PDF, 3-Gange-Men(, Kaffee,
Tee, Erfrischungsgetranke
und Snacks in den Pausen



Zielgruppe:
> Geschéftsflhrer, Inhaber, Vorstande, Unternehmer, Prokuristen und Bevollmachtigte.

> Fuhrungskrafte, Abteilungsleiter, Teamleiter, Personalleiter sowie Vertriebsleiter,
Projektleiter und Einkaufsleiter, Produktionsleiter und kaufmannische Leiter.

lhr Nutzen:

Tag 1
So gewinnen Sie Zeit!

Effektives Zeitmanagement im Team

Tag 2

Meetings und Besprechungen
ergebnisorientiert fihren

Widerstande und Konflikte
effizient meistern

S &P Unternehmerforum
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lhr Vorsprung:

Jeder Teilnehmer erhalt mit dem
Seminar folgende S&P-Produkte:

+ S&P Checkliste: Wie organisiere ich
meinen Arbeitsplatz richtig?

+ S&P Checkliste: Die ABC-Analyse —
Prioritaten richtig setzen

+ S&P Checkliste: Identifizieren Sie
lhre Zeitdiebe und Zeitfresser

+ S&P Fihrungstool: Erfolgreiche
Zielsetzungsprozesse

+ S&P Fuhrungstool:
Zielvereinbarungsgesprache effektiv
fuhren

+ S&P Fallstudie: Diskussionen steuern
und Entscheidungen herbeiflihren

+ S&P Fallstudie: ,Spielregeln”
vereinbaren im Projektteam

In 2 Tagen Profi im

Zeitmanagement

Termine:

Produkt-Nr. E14

Alle Veranstaltungs-
termine des Seminars
finden Sie unter
WWW.sp-seminare.de

Preis:

980,-- €
zzgl. 19% MwsSt.

Im Preis enthalten:
Teilnehmerunterlagen als PDF,
3-Gange-Meni, Kaffee, Tee,
Erfrischungsgetranke und
Snacks in den Pausen
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Vertrieb & Marketing
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So begeistern Sie Kunden —
Emotionaler Vertrieb

Zielgruppe:
> Geschaftsfuhrer, Prokuristen, Vertriebsvorstande, Fiihrungskrafte aus dem Vertrieb.
> Mitarbeiter/innen aus den Bereichen Vertrieb, Kundenbetreuung und Key-Account-Management.

lhr Nutzen:

Das perfekte Beratungs- und
Verkaufsgesprach

Richtiger Umgang mit
Kundeneinwanden — Verhandlungs-
strategien flr mehr Erfolg

Preise und Margen verteidigen —
Preisgesprache gezielt fiihren

lhr Vorsprung:

Jeder Teilnehmer erhélt kostenfrei

+ Planungs-Tool ,Pricing” zur
optimalen Preisdifferenzierung

+ Checklisten zum Erkennen von
Schwachstellen im Vertrieb

+ Checklisten zum Vermeiden von
Vertriebs-Fallen

+ Sofortmafinahmen:
zum sicheren Erreichen der
personlichen Vertriebsziele

+ flir hohere Abschlussquoten im
Kundengesprach

Termine;

Produkt-Nr. GO2

Alle Veranstaltungs-
termine des Seminars
finden Sie unter
www.sp-seminare.de

Preis:

5901' €
Zzgl. 19% MwsSt.

Im Preis enthalten:
Teilnehmerunterlagen als PDF,
3-Gange-Menli, Kaffee, Tee,
Erfrischungsgetranke und
Snacks in den Pausen
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Aufbauseminar flr Vertriebsprofis

Ihr Nutzen: Ihr Vorsprung: Termine:

Die 7 effektivsten Vertriebstechniken Jeder Teilnehmer erhalt mit dem Produkt-Nr. GO6
Seminar folgende S&P-Produkte:

So fuhrt man Verkaufsgesprache! Alle Veranstaltungs-
+ S&P Test ,,Welcher Verkadufertyp

termine des Seminars
Professionelles Preismanagement und bin ich?”

erfolgreiche Ertragssteigerung finden Sie unter

+ SofortmaRnahmen fir mehr www.sp-seminare.de

Vertriebserfolg und mehr Gewinn

+ S&P Checkliste ,,Einwande

sicher erkennen und erfolgreich PreIS:
entkraften” -
To p- 590,- €
. Zzgl. 19% MwSt.
Stl’ateglen + S&P Leitfaden Key-Account-
o 5 Management: ,Verkaufsge- Im Preis enthalten:
fur Vertrieb sprache erfolgreich fiihren“ Teilnehmerunterlagen als
d PDF, 3-Gange-Men, Kaffee,
u n Tee, Erfrischungsgetranke
+ S&P Tool Preismanagement und Snacks in den Pausen

Marketing

+ S&P Test zur Bestimmung der
Preisbereitschaft der Kunden




Zielgruppe:
> Geschaftsfihrer, Prokuristen, Vertriebsvorstande, Fiihrungskrafte aus dem Vertrieb.
> Mitarbeiter/innen aus den Bereichen Vertrieb, Kundenbetreuung und Key-Account-Management.

lhr Nutzen:

Stark als Flihrungskraft im Vertrieb

Die ,,schlagkraftige”
Vertriebsmannschaft als Erfolgsfaktor

Motivation im Vertrieb —
Der Schliissel zum Verkaufserfolg

Vertriebsziele

Fliihrungserfolg

Umsatzsteigerung

S &P Unternehmerforum
Seminare - Inhouse-Trainings

lhr Vorsprung:

Jeder Teilnehmer erhalt kostenfrei

+ S&P Checkliste: Filhrungskompetenz
und gelebtes Fihrungsverhalten

+ S&P Leitfaden: Fiihren von
dynamischen Vertriebsteams

+ S&P Checkliste: Ziele SMART
formulieren

+ S&P Checkliste: Filhrungsstarken
und Vertriebserfahrung optimal
einsetzen

+ S&P Test: Mitarbeitertypen sicher
bestimmen und richtig motivieren

+ S&P Handbuch Motivations-
Kompass: 10 Schritte fiir mehr
Mitarbeiter-Motivation

im Vertrieb

Stark als FUhrungskraft

Termine;

Produkt-Nr. GO7

Alle Veranstaltungs-
termine des Seminars
finden Sie unter
Www.sp-seminare.de

Preis:

590,- €
Zzgl. 19% MwSt.

Im Preis enthalten:
Teilnehmerunterlagen als
PDF, 3-Gange-Menu,
Kaffee, Tee,
Erfrischungsgetranke und
Snacks in den Pausen



S &P Unternehmerforum
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Im Vertrieb

Zielgruppe:

> Assistenz der Geschaftsflihrung, Sales Manager, Kundenberater, Kundenbetreuer,

> Mitarbeiter im Vertrieb, Vertriebsassistenten, Mitarbeiter im Callcenter sowie
> Mitarbeiter im VertriebsauBendienst / -innendienst, Mitarbeiter.

Ihr Nutzen: Ihr Vorsprung:
Starker Eindruck durch richtige Rhetorik Jeder Teilnehmer erhalt mit dem
am Telefon Seminar folgende S&P-Produkte:
Wie bekomme ich den ,,Draht“ zum Kunden? + S&P Leitfaden: Richtig

Telefonieren

Richtige Argumentation bei schwierigen

Kundengesprachen + S&P Test: Wie effektiv
telefonieren Sie?

Telefonie als Vertriebs-Verstarker

+ S&P Checkliste: Vor- und
Nachbereitung des
Telefongesprachs

+ S&P Checkliste: 10 Tipps zur
erfolgreichen
In 10 Einwandbehandlung

SChritten Zum + S&P Test: Erfolgreich
Telefonprofi Argumentieren am Telefon

+ S&P Mustervorlage: Tagliche
Telefon Erfolgs-Statistik

Professionelles Telefonieren

Termine;

Produkt-Nr. GO3

Alle Veranstaltungs-
termine des
Seminars finden Sie
unter www.sp-
seminare.de

Preis:

590,- €
Zzgl. 19% MwsSt.

Im Preis enthalten:
Teilnehmerunterlagen als
PDF, 3-Génge-Men,
Kaffee, Tee,
Erfrischungsgetréanke und
Snacks in den Pausen



S &P Unternehmerforum
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Vertrieb in digitalen Zeiten

Zielgruppe:

> Geschaftsfihrer, Prokuristen, Vertriebsvorstande, Fiihrungskrafte aus dem Vertrieb,

> Mitarbeiter/innen aus den Bereichen Vertrieb, Kundenbetreuung und Key-Account-Management.

lhr Nutzen:

Digitalisierung: Zukunft im Vertriebs- und
Preismanagement

Optimale Preisgestaltung fiir mehr
Absatz und hohere Ertrage

Kundenverhalten verstehen —
Preisbarrieren Gberwinden

Vertrieb

In digitalen
Zeiten

Ihr Vorsprung:

Jeder Teilnehmer erhalt mit dem
Seminar folgende S&P-Produkte:

+ S&P Tool Digitales Geschaftsmodell
konzipieren

+ S&P Toolbox: Werkzeuge fir die
digitale Vertriebs-Praxis

+ S&P Tool ,Professionelles
Preismanagement”

+ Preiseinwande gezielt entkraften
durch Aufbau einer einheitlichen
Argumentationskette

Termine;

Produkt-Nr. G12

Alle Veranstaltungs-
termine des Seminars
finden Sie unter
WwWw.sp-seminare.de

Preis:
590,- €
Zzgl. 19% MwSt.

Im Preis enthalten:
Teilnehmerunterlagen als

PDF, 3-Géange-Menu, Kaffee,

Tee, Erfrischungsgetréanke
und Snacks in den Pausen



S &P Unternehmerforum
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Professionelle Kommunikation und Gesprachsflihrung

Zielgruppe:

> Assistenz der Geschéftsfihrung, Sales Manager, Kundenberater und / -betreuer,

> Mitarbeiter im Vertrieb, Mitarbeiter im Callcenter, Mitarbeiter im Vertriebsaul3endienst

und Vertriebsinnendienst

lhr Nutzen:

> Richtige Fragetechnik fur zielorientierte
Telefonate

> Wie Profis erfolgreich telefonieren?

> Wie Telefon-Profis die absolute
Kundenzufriedenheit erreichen

9 Schritte
zum

professionellen
Kommunikations-
verhalten

Ihr Vorsprung:

Jeder Teilnehmer erhalt mit dem
Seminar folgende S&P-Produkte:

+ S&P Check: So werden Sie
Telefonprofi

+ S&P Test: Wie effektiv
telefonieren Sie?

+ S&P Check: Vor- und
Nachbereitung des
Telefongespréachs

+ S&P Check: 10 Tipps zur
erfolgreichen Einwand-
behandlung

+ S&P Test: Erfolgreich
Argumentieren am Telefon

+ S&P Test: Gesprache mit
Fingerspitzengeflhl fihren

Termine;
Produkt-Nr. G10

Alle Veranstaltungs-
termine des Seminars
finden Sie unter
Www.sp-seminare.de

Preis:

590,- €
Zzgl. 19% MwSt.

Im Preis enthalten:
Teilnehmerunterlagen als
PDF, 3-Gange-Menu, Kaffee,
Tee, Erfrischungsgetrénke
und Snacks in den Pausen
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Chef- Sache

Zielgruppe:
> Geschaftsfuhrer, Prokuristen, Vertriebsvorstéande, Fuihrungskrafte aus dem Vertrieb,
> Mitarbeiter/innen aus den Bereichen Vertrieb, Kundenbetreuung und Key-Account-Management.

lhr Nutzen: lhr Vorsprung:
Digitalisierung: Zukunft im Vertriebs- Jeder Teilnehmer erhalt mit dem
und Preismanagement Sem|nar fOIgende S&P'PrOdukte:
Optimale Preisgestaltung fiir mehr + S&P Tool Digitales

Absatz und hohere Ertrage Geschaftsmodell konzipieren
Kundenverhalten verstehen — + S&P Toolbox: Werkzeuge fur die
Preisbarrieren iiberwinden digitale Vertriebs-Praxis

+ S&P Tool ,Professionelles
Preismanagement®

+ Preiseinwénde gezielt entkréaften

durch Aufbau einer einheitlichen
Argumentationskette

Vertrieb

In digitalen
Zeiten

Preise festlegen ist

Termine:

Produkt-Nr. GO1

Alle Veranstaltungs-
termine des Seminars
finden Sie unter
WWwWw.sp-seminare.de

Preis:
590,- €
Zzgl. 19% MwSt.

Im Preis enthalten:
Teilnehmerunterlagen als

PDF, 3-Gange-Menl, Kaffee,

Tee, Erfrischungsgetranke
und Snacks in den Pausen



Zielgruppe:
> Flihrungskrafte aus dem Vertrieb, Vertriebsleiter und Sales Manager.
> Mitarbeiter/innen aus den Bereichen Vertrieb, Kundenbetreuung und Key-Account-Management.

lhr Nutzen:

Die 7 effektivsten Kommunikations-
techniken

Wie bekomme ich den ,Draht” zum
Kunden?

Richtig Argumentieren bei
schwierigen Kundengesprachen

Erfolgs-
Instrumente

Kommunikation
& Rhetorik

S &P Unternehmerforum
Seminare - Inhouse-Trainings

lhr Vorsprung:

Jeder Teilnehmer erhalt kostenfrei

+ S&P Test: Wie gutist lhre
Gesprachsfihrung?

+ S&P Check: Einwande sicher
erkennen und erfolgreich entkraften

+ S&P Leitfaden: Verkaufsgesprache
erfolgreich flihren

+ S&P Check: Kundenbeziehungs-
management — Bleiben Sie am Ball!

Kunden begeistern
Update flr den Vertrieb

Termine:

Produkt-Nr. GO8

Alle Veranstaltungs-
termine des Seminars
finden Sie unter
WWWw.sp-seminare.de

Preis:

590,- €
Zzgl. 19% MwsSt.

Im Preis enthalten:
Teilnehmerunterlagen als
PDF, 3-Géange-Men,
Kaffee, Tee,
Erfrischungsgetréanke und
Snacks in den Pausen



Zielgruppe:

S &P Unternehmerforum

Seminare - Inhouse-Trainings

Kunden begeistern -
Update fir den Vertrieb

> Vertriebsleiter, Sales Manager, Kundenberater und Mitarbeiter im Vertrieb
> Vertriebsassistenten sowie Mitarbeiter im Vertriebsauf3endienst / -innendienst

lhr Nutzen:
Tag 1:

Die 7 effektivsten Kommunikations-
Techniken

Wie bekomme ich den ,Draht” zum Kunden?

Kundenverhalten verstehen - Preisbarrieren
Uberwinden

Tag 2:
Starker Eindruck durch richtige Rhetorik
Telefonie als Vertriebs-Verstarker

Richtig argumentieren bei schwierigen
Kundengesprachen

Ihr Vorsprung:

Jeder Teilnehmer erhalt mit dem
Seminar folgende S&P-Produkte:

+ S&P Leitfaden: Richtig
Telefonieren

+ S&P Test: Wie effektiv
telefonieren Sie?

+ S&P Checkliste: Vor- und
Nachbereitung des
Telefongesprachs

+ S&P Checkliste: 10 Tipps zur
erfolgreichen
Einwandbehandlung

+ S&P Test: Erfolgreich
Argumentieren am Telefon

+ S&P Mustervorlage: Tagliche
Telefon Erfolgs-Statistik

Termine:

Produkt-Nr. GO9

Alle Veranstaltungs-
termine des Seminars
finden Sie unter
www.sp-seminare.de

Preis:

980,- €
Zzgl. 19% MwSt.

Im Preis enthalten:
Teilnehmerunterlagen als
PDF, 3-Gange-Menu,
Kaffee, Tee,
Erfrischungsgetranke und
Snacks in den Pausen



S &P Unternehmerforum
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Office Management & Assistenz



Zielgruppe:

S &P Unternehmerforum

Seminare - Inhouse-Trainings

Kommunikation!

Erfolgreiche Assistenz

Uberzeugen durch Fachwissen und

> Assistenten/-innen der Geschéftsleitung und des Vorstandes, Office-Manager/-innen.

> Bereichs-Sekretdre/-innen und Projekt-Assistenten/-innen.

lhr Nutzen:

Tag 1
Erfolgreich Kommunizieren

Bliroorganisation &
Selbstmanagement

Erfolgreich kommunizieren und
selbstbewusst auftreten

Das Team of Two — perfekte
Zusammenarbeit mit dem Chef

Tag2
Mit Fachwissen Giberzeugen

Mit Fachwissen (iberzeugen — neue
Techniken fiir die Unternehmens-
fihrung

Der Chef-Report: Kennzahlen einfach
auswerten und darstellen

Im Controlling den Chef unterstitzen

lhr Vorsprung:

Jeder Teilnehmer erhalt:

+ S&P Checkliste: Die ABC-Analyse —
Prioritaten richtig setzen

+ S&P Test: Welcher
Zeitmanagementtyp bin ich?

+ S&P-Test: Eigene
Kommunikationsstarke einschatzen

+ S&P Leitfaden , Effektive
Chefassistenz”

+ S&P Leitfaden ,, BWL Basis-Wissen”

+ S&P Checklisten ,Die wichtigsten
betriebswirtschaftlichen Kennzahlen”

+ S&P Checkliste: ,Erkennen von
Ausreiern in der BWA“

Termine;
Produkt-Nr. FO1

Alle Veranstaltungs-
termine des Seminars
finden Sie unter
www.sp-seminare.de

Preis:
980,- €
zzgl. 19% MwsSt.

Im Preis enthalten:
Teilnehmerunterlagen als PDF,
3-Gange-Menli, Kaffee, Tee,
Erfrischungsgetranke und
Snacks in den Pausen



Zielgruppe:

> Assistenten/-innen der Geschaftsleitung und des Vorstandes, Office-Manager/-innen.
> Bereichs-Sekretare/-innen und Projekt-Assistenten/-innen sowie Team-Assistentinnen

lhr Nutzen:

Tag 1

Was ist dringend? Termine und Auftrage
koordinieren

Organisation Biromanagement -
Zeit optimal planen

Tag 2

Heikle Telefonate gekonnt fihren

Souverane Kommunikation im Office

S &P Unternehmerforum

Seminare - Inhouse-Trainings

In nur 2 Tagen die perfekte

Teamassistenz

lhr Vorsprung:

Jeder Teilnehmer erhalt Tools und
Checklisten zu den Themen:

+ S&P Leitfaden: Informationen effektiv
und gezielt weitergeben

+ S&P Checkliste: Die ABC-Analyse -
Prioritaten richtig setzen

+ S&P Checkliste: Identifizieren Sie lhre
Zeitdiebe und Zeitfresser

+S&P Test: Welcher Zeitmanagement-
Typ binich?

+ S&P Leitfaden: Richtig Telefonieren

+ S&P Checkliste: 10 Tipps zur
Erfolgreichen Einwandbehandlung

+ S&P Checkliste: Geschaftsbriefe
professionell scheiben

Termine;

Produkt-Nr. FO3

Alle Veranstaltungs-
termine des Seminars
finden Sie unter
www.sp-seminare.de

Preis:

980,- €
Zzgl. 19% MwsSt.

Im Preis enthalten:
Teilnehmerunterlagen als PDF,
3-Gange-Menli, Kaffee, Tee,
Erfrischungsgetranke und
Snacks in den Pausen



Zielgruppe:

> Assistenten/-innen der Geschaftsleitung und des Vorstandes, Office-Manager/-innen,

S &P Unternehmerforum

Seminare - Inhouse-Trainings

> sowie Bereichssekretare/-innen und Projekt-Assistenten/-innen.

lhr Nutzen:

Tag 1
Blroorganisation &
Selbstmanagement

Erfolgreich kommunizieren und
selbstbewusst auftreten

Das Team of Two - perfekte
Zusammenarbeit mit dem Chef

Tag2

Word - Geschéftsbriefe und Angebote

ansprechend gestalten

Excel - Zahlen kompakt und
verstandlich aufbereiten

Tag3

PowerPoint - Spannende
Prasentationen gestalten

Outlook - Kommunikation und
Zeitmanagement optimal
organisieren

Assistenz Wissen

kompakt

Termine:
Produkt-Nr. FO7

Alle Veranstaltungs-
termine des Seminars
finden Sie unter
Www.sp-seminare.de

Preis:
1.180,- €

zzgl. 19% MwsSt.

Im Preis enthalten:
Teilnehmerunterlagen als PDF,
3-Gange-Ment, Kaffee, Tee,
Erfrischungsgetranke und
Snacks in den Pausen



Zielgruppe:

S &P Unternehmerforum
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Den Chef optimal
entlasten

> Assistenten/-innen der Geschaftsleitung und des Vorstandes, Office-Manager/-innen,
> sowie Bereichssekretare/-innen und Projekt-Assistenten/-innen.

lhr Nutzen:

Tag 1

Word - Geschaftsbriefe und Angebote
ansprechend gestalten

Excel - Zahlen kompakt und
verstandlich aufbereiten

Tag2
PowerPoint - Spannende
Prasentationen gestalten

Outlook — Kommunikation und
Zeitmanagement optimal organisieren

Tag3

BWL Basis-Wissen

Licht ins Dunkel der Zahlen: Budget,
BWA, Bilanz, GuV und Liquiditat

Projekte erfolgreich managen

Termine:
Produkt-Nr. FO8

Alle Veranstaltungs-
termine des Seminars
finden Sie unter
www.sp-seminare.de

Preis:
1.180,- €

zzgl. 19% MwSt.

Im Preis enthalten:
Teilnehmerunterlagen als PDF,
3-Gange-Meni, Kaffee, Tee,
Erfrischungsgetranke und
Snacks in den Pausen



Zielgruppe:

S &P Unternehmerforum

Seminare - Inhouse-Trainings

> Office-Manager/-innen, Assistenten der Geschaftsleitung und des Vorstandes
> Einkaufer, Projektmanager, Verkaufer und Techniker

lhr Nutzen:

Tag 1

Was Sie zum Controlling wissen
mussen!

Sicherer Umgang mit
Unternehmens-Kennzahlen

Tag 2

Im Controlling den Chef unterstiitzen
— Die BWA richtig vorbereiten

Der Chef-Report: Kennzahlen einfach
auswerten und darstellen

lhr Vorsprung:

Jeder Teilnehmer erhalt:

+ S&P Geschaftsplanungs- und
Rating-Tool gemaR Bankenstandard

+ S&P Leitfaden ,BWL Basis-Wissen”

+ S&P Checklisten ,Die wichtigsten
betriebswirtschaftlichen
Kennzahlen”

+ Praxis-Checklisten und
Plausibilitats-Checks zur ,BWA
nach Bankenstandard”

+ S&P Chef-Report mit den
entscheidenden Kennzahlen

Spezial:

Zusatzlich handigen wir lhnen ein
international anerkanntes Rating zu
Ihrem eigenen Unternehmen mit
Branchenvergleich aus.

Business-Wissen fiur die
Assistenz

Die wichtigsten Basics in nur 2 Tagen!

Termine:
Produkt-Nr. FO2

Alle Veranstaltungs-
termine des Seminars
finden Sie unter
www.sp-seminare.de

Preis:
1.180,- €

zzgl. 19% MwsSt.

Im Preis enthalten:
Teilnehmerunterlagen als PDF,
3-Gange-Menli, Kaffee, Tee,
Erfrischungsgetranke und
Snacks in den Pausen



Zielgruppe:

S &P Unternehmerforum
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Effektive Chef-Assistenz

> Assistenten/-innen der Geschaftsleitung und des Vorstandes, Office-Manager/-innen
> sowie Bereichs-Sekretare/-innen, Teamassistenten und Projekt-Assistenten/-innen.

lhr Nutzen:
Tag 1

Blroorganisation und
Selbstmanagement

Konzentration auf das Wesentliche -
Optimales Zeitmanagement

Das Team of Two - perfekte
Zusammenarbeit mit dem Chef

Tag 2

PowerPoint - Aussagekréftige
Prasentationen gestalten

Outlook - Kommunikation und
Zeitmanagement optimal
organisieren

Fiir das Praxis-Training werden den
Teilnehmern am
2. Seminartag PC’s bereitgestellt

lhr Vorsprung:

Jeder Teilnehmer erhadlt mit dem
Seminar folgende S&P-Produkte:

+ S&P Checkliste: Die ABC-
Analyse - Prioritaten richtig
setzen

+ S&P Checkliste: Wie organisiere
ich meinen Arbeitsplatz richtig?

+ S&P Checkliste: Identifizieren
Sie Ihre Zeitdiebe und Zeitfresser

+ S&P Test: Welcher
Zeitmanagementtyp bin ich?

+ S&P Leitfaden: ,Effektive
Chefassistenz”

+ PowerPoint- Vorlagen flir Produkt-
und Kundenprasentationen

+ S&P Checkliste: So bekommen
Sie die E-Mail-Flut in den Griff

Termine;:

Produkt-Nr. FO5

Alle Veranstaltungs-
termine des Seminars
finden Sie unter
wWww.sp-seminare.de

Preis:

980,- €
Zzgl. 19% MwsSt.

Im Preis enthalten:
Teilnehmerunterlagen als PDF,
3-Gange-Menli, Kaffee, Tee,
Erfrischungsgetranke und
Snacks in den Pausen



Zielgruppe:

S &P Unternehmerforum
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Crash-Kurs:

Management Assistent

> Assistenten/-innen der Geschaftsleitung und des Vorstandes, Office-Manager/-innen,
> Bereichssekretare/-innen und Projekt-Assistenten/-innen.

lhr Nutzen:

Tag 1

Blroorganisation &
Selbstmanagement

Erfolgreich kommunizieren und
selbstbewusst auftreten

Das Team of Two - perfekte
Zusammenarbeit mit dem Chef

Tag2

Word - Geschéftsbriefe und Angebote
ansprechend gestalten

Excel - Zahlen kompakt und
verstandlich aufbereiten

Tag3

PowerPoint — Spannende
Prasentationen gestalten

Outlook - Kommunikation und

Zeitmanagement optimal
organisieren

Tag 4

BWL Basis-Wissen
Licht ins Dunkel der Zahlen: Budget,
Controlling, Bilanz, GuV und

Liquiditat

Projekte erfolgreich managen

Termine:
Produkt-Nr. FO6

Alle Veranstaltungs-
termine des Seminars
finden Sie unter
www.sp-seminare.de

Preis:
1.670,- €

zzgl. 19% MwsSt.

Im Preis enthalten:
Teilnehmerunterlagen als PDF,
3-Gange-Mend, Kaffee, Tee,
Erfrischungsgetranke und
Snacks in den Pausen



Zielgruppe:
> Dieses Seminar richtet sich an alle Mitarbeiter, Fach- und Flihrungskrafte,
die ihre Kenntnisse im Umgang mit MS Office vertiefen und erweitern wollen.

lhr Nutzen:

Tag 1

Word - Geschaftsbriefe und Angebote

ansprechend gestalten

Excel -Zahlen kompakt und
verstandlich aufbereiten

Tag 2
PowerPoint - Spannende

Prasentationen gestalten

Outlook - Kommunikation und

Zeitmanagement optimal organisieren

S &P Unternehmerforum

Seminare - Inhouse-Trainings

lhr Vorsprung:

Jeder Teilnehmer erhalt folgende S&P

Produkte:

+ Word-Vorlagen - Anschreiben,
Geschaftsbriefe, Kundenangebote

+ Exel-Vorlagen - Muster-
Diagramme fur lhr Reporting

+ PowerPoint- Vorlagen fir
Produkt- und Kunden-
prasentationen

+ Outlook-Vorlagen - private und
geschaftliche E-Mails mit Pfiff

+ Checklisten fur eine schnelle
Anwendung von Microsoft Office

Word, Excel & Co.

Word, Excel, PowerPoint und Outlook richtig einsetzen

Termine:
Produkt-Nr. FO4

Alle Veranstaltungs-
termine des Seminars
finden Sie unter
www.sp-seminare.de

Preis:
690,- €

zzgl. 19% MwsSt.

Im Preis enthalten:
Teilnehmerunterlagen als PDF,
3-Gange-Meni, Kaffee, Tee,
Erfrischungsgetranke und
Snacks in den Pausen
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Einkauf



Zielgruppe:

S &P Unternehmerforum
Seminare - Inhouse-Trainings

Kompetent im Einkauf

> Geschaftsfuhrer, Vorstande, Prokuristen, Flihrungskrafte aus dem Einkauf,
> Mitarbeiter/innen aus dem Bereich Einkauf sowie technische Leiter.

lhr Nutzen:

Aufbau eines einfachen und zuverlassigen
Lieferantenscorings

Souveran verhandeln und kommunizieren -
Bessere Preise, glinstigere Lieferbedingungen
und mehr Service

Aktiv verhandeln, statt passiv einkaufen

Potentiale
im Einkauf

heben

Ihr Vorsprung:

Jeder Teilnehmer erhalt mit dem
Seminar folgende S&P-Produkte:

+ Scoring-Tool zur Erstellung der
Lieferantenbewertung

+ S&P Leitfaden: Professioneller
Aufbau eines Lieferantenscorings

+ S&P Test: Sicherer Umgang
mit Manipulationen

+ S&P Leitfaden: Erfolgreich
Verhandeln in schwierigen
Situationen

+ S&P Test : Eigene
Kommunikations-
Starken einschatzen

Termine;

Produkt-Nr. HO1

Alle Veranstaltungs-
termine des
Seminars finden Sie
unte www.sp-
seminare.de

Preis:

590,- €
Zzgl. 19% MwsSt.

Im Preis enthalten:
Teilnehmerunterlagen als
PDF, 3-Gange-Mendi,
Kaffee, Tee,
Erfrischungsgetranke und
Snacks in den Pausen



BJU|S|T|N|E]

Zielgruppe:

S &P Unternehmerforum
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Profi im Einkauf

> Geschaftsfuhrer, Vorstande, Prokuristen, Flihrungskrafte aus dem Einkauf,
Mitarbeiter/innen aus dem Bereich Einkauf sowie technische Leiter.

lhr Nutzen:

Lust statt Last - Gewinnbringende
Verhandlungsstrategien

Die Tricks der Profi-Verkaufer

Durch professionelle Verhandlung Preislimits
ausdehnen

Vom guten
zum besten

Einkaufer

Ihr Vorsprung:

Jeder Teilnehmer erhalt mit dem
Seminar folgende S&P-Produkte:

+ Checklisten zum Erkennen von
Schwachstellen im Einkauf

+ Checklisten zum Vermeiden von
Einkaufs-Fallen

+ SofortmafBnahmen im Einkauf
zum sicheren Erreichen der
personlichen Ziele

+ S&P Test: Sicherer Umgang
mit Manipulationen

+ S&P Leitfaden: Erfolgreich
Verhandeln in schwierigen
Situationen

+ S&P Test : Eigene
Kommunikationsstarken
einschatzen

Termine;

Produkt-Nr. HO2

Alle Veranstaltungs-
termine des
Seminars finden Sie
unter www.sp-
seminare.de

Preis:

590,- €
Zzgl. 19% MwSt.

Im Preis enthalten:
Teilnehmerunterlagen als
PDF, 3-Gange-Men,
Kaffee, Tee,
Erfrischungsgetranke und
Snacks in den Pausen
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Rating & Bankgesprach
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Bilanzen
lesbar machen

Zielgruppe:

> Dieses Seminar wurde speziell fir Geschaftsflhrer, Fihrungskrafte und Mitarbeiter

in den Bereichen Technik, Produktion, F&E sowie Vertrieb konzipiert.

lhr Nutzen: Ilhr Vorsprung: Termine:
Produkt-Nr. C02
1.Tag + Bilanzanalyse-Tool gemalR
Bankenstandard Alle Veranstaltungs-

Was kann man in einer Bilanz lesen - . .
termine des Seminars

und was nicht? + Branchen-Kennzahlen und Top- . .
. finden Sie unter
Kennzahlen zur optimalen Steuerung )
Bilanz-ABC: Spielrdume bei der Bewertung des eigenen Jahresabschlusses www.sp-seminare.de
von Aktiva und Passiva richtig nutzen
Spezial:
Den Jahresabschluss risikoorientiert .
+ Zusatzlich handigen wir lhnen ein Pre|s°
bewerten . . . .
international anerkanntes Rating zu
Ihrem eigenen Unternehmen aus 980,- €
2.Tag zzgl. 19% MwsSt.
+ Praxisleitfaden ,Direkter Aufbau des _
Rentabilitit und Liquiditat mit Hilfe der Risikomanagements “ Im Preis enthalten:
i . R Teilnehmerunterlagen als PDF,
Bilanz steuern und gezielt verbessern (Umfang ca. 50 Seiten) 3-Gange-Mendi, Kaffee, Tee,

Erfrischungsgetranke und

. vprs Snacks in den P
Aufbau eines aussagekraftigen Branchen- racks inden Fausen

und Konkurrenz-Vergleichs

Anforderungen an das Risiko-management
und an die Compliance-Organisation
sicher erfillen



lhr Nutzen:

Die optimierte BWA - |hre Erfolgs-
rechnung richtig planen !

Mit der ,richtigen” BWA zum
optimalen Bankbericht

Richtige Darstellung von
Bestandsveranderungen und
Projektauftragen

Die BWA: Entscheidungsgrundlage
fir das Rating- und Kreditgesprach

S &P Unternehmerforum

Seminare - Inhouse-Trainings

lhr Vorsprung:

Alle Teilnehmer erhalten kostenfrei
folgende Planungs-Tools und
Checklisten:

+ S&P Geschaftsplanungs-Tool
gemaR Bankenstandard fir die
optimale GuV- und Bilanz-Planung

+ Richtige Darstellung der Bestands-
Veranderungen mit dem
S&P Projekt-Cockpit

+ Praxis-Checklisten und
Plausibilitats-Checks zur ,BWA
nach Bankenstandard”

+ S&P Zins-Cockpit fuir die
Ermittlung des fairen Kreditzinses

+ S&P Rating-Tool gemaf3 Banken-
Standard fur die Ermittlung des
eigenen Unternehmensratings

Spezial: Muster-Banken- und
BWA-Bericht flir das optimale
Bankgesprach

Mit der BWA schneller
controllen und steuern

Termine;

Produkt-Nr. B10

Alle Veranstaltungs-
termine des Seminars
finden Sie unter
Www.sp-seminare.de

Preis:

590,- €
Zzgl. 19% MwsSt.

Im Preis enthalten:
Teilnehmerunterlagen als PDF,
3-Gange-Men, Kaffee, Tee,
Erfrischungsgetranke und
Snacks in den Pausen



Zielgruppe:

S &P Unternehmerforum
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; ! Bankgesprache richtig

. vorbereiten und erfolgreich fiihren

> Geschaftsflhrer, Inhaber, Vorstande, Prokuristen und Flihrungskrafte
> Fachkrafte aus den Bereichen Finanzen, Rechnungswesen und Controlling

lhr Nutzen:

Der Bankbericht: Fundament fiir
Kreditgesprach und
Kreditentscheidung

Konigsdisziplin
Wachstumsfinanzierung

Wie bewertet die Bank meine
Sicherheiten?

Insider-Tipps
fr den richtigen Kredit

und eine faire
Besicherung

lhr Vorsprung:

Jeder Teilnehmer erhalt mit dem
Seminar unsere S&P-Produkte

+ S&P-Tool Unternehmensplanung

+ S&P Tool Zins- und
Investitionsrechner

+ Checkliste zur fairen
Sicherheitenbewertung

+ Checkliste ,Vermeiden von
Stolperfallen im Bankbericht”

+ Muster-Bankbericht fiir erfolgreiche
Zins- und Kreditgesprache

Termine;

Produkt-Nr. CO1

Alle Veranstaltungs-
termine des Seminars
finden Sie unter
www.sp-seminare.de

Preis:

590,-€
zzgl. 19% MwSt.

Im Preis enthalten:
Teilnehmerunterlagen als PDF,
3-Gange-Meni, Kaffee, Tee,
Erfrischungsgetranke und
Snacks in den Pausen
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Kennzahlen verstehen -

planen - optimieren

Zielgruppe:
> Geschaftsfuhrer, Vorstande, Prokuristen und kaufmannische Leiter

> Flihrungskrafte aus den Branchen Handel, Produktion, Gesundheitswesen, Dienstleistung
und Finanzwirtschaft.

lhr Nutzen:

Unternehmen mit der BWA steuern

Rentabilitat und Ertragslage mit
Kennzahlen steuern

Vermoégens- und Finanzlage mit
Kennzahlen steuern

Liquiditat und Cash Flow mit
Kennzahlen steuern

lhr Vorsprung:

Jeder Teilnehmer erhalt mit dem
Seminar folgende S&P-Produkte:

+ Geschaftsplanungs- und Rating-
Tool gemaf Bankenstandard

+ Chef-Report mit den wichtigsten
Kennzahlen

+ Branchenvergleichskennzahlen
und Benchmarks zur Vermogens-
lage, Kapitalstruktur, Ertragskraft
und Liquiditat

+ Zins-Cockpit flir den fairen
Kreditzins

+ Checkliste: maBgebliche

Unternehmer-Kennzahlen auf einen

Blick

+ Reporting mit Kennzahlen,
Branchen- und Ratingvergleich zu
Ihrem Unternehmen

Termine:

Produkt-Nr. BO9

Alle Veranstaltungs-
termine des Seminars
finden Sie unter
Www.sp-seminare.de

Preis:

650,00 €
Zzgl. 19% MwsSt.

Im Preis enthalten:
Teilnehmerunterlagen als
PDF, 3-Gange-Men(, Kaffee,
Tee, Erfrischungsgetranke
und Snacks in den Pausen
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Unternehmensbewertung & Nachfolge



S &P Unternehmerforum

Seminare - Inhouse-Trainings

@ @ ‘ @ @ Unternehmensverkauf
| d Nachfolge
STRATEGE [

Zielgruppe:

> Inhaber, Unternehmer, Geschaftsfihrer, Geschaftsfihrende Gesellschafter.
> Flihrungskrafte, Leitende Angestellte, Nachfolger und Nachfolgeinteressenten.

lhr Nutzen: lhr Vorsprung: Termine:
Welchen Wert hat mein Jeder Teilnehmer erhalt kostenfrei Produkt-Nr. D02
Unternehmen? unsere S&P Produkte:

Alle Veranstaltungs-
Asset Deal oder Share Deal? Vor-und  + Simulations-Tool ,Bewertung des termine des Seminars
Nachteile verschiedener eigenen Unternehmens” finden Sie unter

Ubergabemodelle .
. WWWw.sp-seminare.de

Spezial:

Optimale Gestaltung der Nachfolge

+ Checkliste ,Optimale Vorbereitung

1000 Personalbdrsen - diskrete der Unternehmensbewertung” Preis:

Suche von Fiihrungskraften und :

Nachfolgern + Checkliste ,Vertraulichkeits- und 650,- €
Geheimhaltungsvereinbarungen” Zzgl. 19% MwSt.

bei der Kdufersuche
Im Preis enthalten:

+ Checkliste ,Anforderungs- und Teilnehmerunterlagen als PDF,
Auswahlkriterien fir den 3-Gange-Mend, Kaffee, Tee,
Unternehmens- terie Erfrischungsgetranke und
Nachfolger” bei der Nachfolger- Snacks in den Pausen

verkauf erfolgreich suche

gestalten !
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Welchen Wert
hat mein Unternehmen?

Zielgruppe:

> Inhaber, Unternehmer, Geschaftsfiihrer, Geschaftsflihrende Gesellschafter, Fihrungskrafte,
> Leitende Angestellte, Nachfolger und Nachfolgeinteressenten.

lhr Nutzen: lhr Vorsprung: Termine:
Welchen Wert hat mein Jeder Teilnehmer erhalt kostenfrei Produkt-Nr. D04
Unternehmen? folgende S&P Produkte:
Alle Veranstaltungs-
Der ,sichere” Kaufvertrag + Simulations-Tool ,Bewertung des termine des Seminars
eigenen Unternehmens” finden Sie unter

Die Wissensbilanz: www.sp-seminare.de

Bewertung des Firmen-Know Hows + Simulations-Tool ,Aufbau einer
und Optimierung des Eigenkapitals eigenen Wissensbilanz”
Asset Deal oder Share Deal? Vor- Spezial: Preis:
: : reis:
und Nachteile verschiedener
Ubergabemodelle + Checkliste und Muster zum ,idealen 650,- €
Kaufvertrag” Zzgl. 19% MwSt.
+ Checkliste Due Dilligence-Priifung Im Preis enthalten:
Optimale Vorbereitung der Teilnehmerunterlagen als PDF,

3-Gange-Men, Kaffee, Tee,
Erfrischungsgetranke und
Snacks in den Pausen

Unternehmensbewertung”

Den
besten Preis

+ Checkliste ,Vertraulichkeits- und
Geheimhaltungsvereinbarungen”
bei der Kdufersuche

erzielen !
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Unternehmensverkauf und wie
Sie ihn sicher umsetzen

Zielgruppe:

> Inhaber, Unternehmer, Geschaftsfiuhrer, geschéaftsfihrende Gesellschafter, Fiihrungskréafte,
> Leitende Angestellte, Nachfolger, Nachfolgeinteressenten.

lhr Nutzen: lhr Vorsprung: Termine:

. Produkt-Nr. DO1
Tag 1: Jeder Teilnehmer erhéalt

kostenfrei unsere Produkte: Alle Veranstaltungs-

Unternehmensbewertung kompakt + S&P Tool ,Bewertung des termine des Seminars
— Den besten Preis erzielen! .

eigenen Unternehmens® finden Sie unter
Bewertung von Kundenstamm und  + sgP Tool ,Aufbau einer www.sp-seminare.de
Firmen-Know How eigenen Wissensbilanz*

Asset Deal oder Share Deal? Vor- L .
und Nachteile verschiedener Spezial: Preis:

Ubergabemodelle + Muster zum ,idealen Vertrag* 1.180,00 €
Unternehmensverkauf zzgl. 19% Mwst.
Tag 2: Im Preis enthalten:
+ S&P Check ”Optimale Teilnehmerunterlagen als PDF,
Der ,sichere” Unternehmens- Vorbereitung der 3-Gange-Mend, Kaffee, Tee,
« Erfrischungsgetrénke und

verkauf — Rechts-Wissen kompakt Unternehmensbewertung Snacks in den Pausen

) + S&P Check ,Vertraulichkeits-
Verkauf und Nachfolge aktiv und Geheimhaltungsverein-
steuern barung“ bei der Kéaufersuche

+ S&P Leitfaden: Suche des
richtigen Nachfolgers
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Personal & HR Manager



Zielgruppe:
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Personalstrategie:

Ziele und variable Vergutung

> Geschaftsflihrer, Inhaber, Vorstande, Unternehmer, Prokuristen und Bevollmachtigte,

> Flihrungskrafte, Abteilungsleiter, Teamleiter, Personalleiter sowie Vertriebsleiter,

> Produktionsleiter und kaufmannische Leiter.

lhr Nutzen:

Ihre Herausforderung:
Personalbindung und
Kundenorientierung

Zielvereinbarung und
Mitarbeitergesprach

Variable Vergutung:
Leistungsanreize schaffen -
Mitarbeiter binden

lhr Vorsprung:

Alle Teilnehmer erhalten kostenfrei
folgende S&P Produkte:

+ S&P Leitfaden: Personalstrategie
erfolgreich entwickeln

+ S&P Leitfaden: Fuhrungsleitlinien fir
die Praxis gestalten

+ S&P Checkliste: Ziele SMART - PURE
— CLEAR formulieren

+ Das Zielvereinbarungsgesprach:
Von der Vorbereitung bis zum
Mitarbeitergesprach

+ S&P Test: Erfolgreich delegieren

+ S&P Leitfaden: Einfliihrung von
variablen Vergutungssystemen

Termine:

Produkt-Nr. E11

Alle Veranstaltungs-
termine des Seminars
finden Sie unter
Www.sp-seminare.de

Preis:

590,- €
Zzgl. 19% MwsSt.

Im Preis enthalten:
Teilnehmerunterlagen als PDF,
3-Gange-Men(, Kaffee, Tee,
Erfrischungsgetranke und
Snacks in den Pausen
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Fachkrafte finden —
Methoden der Rekrutierung

AUFGABEN

UNTERNEHMEN

Zielgruppe:
> Unternehmer, Geschaftsfihrer, Prokuristen und Personalvorstande

> Personalentscheider, Personal- und Abteilungsleiter und Personalreferenten
> Mitarbeiter in der Personalabteilung und Mitarbeiter im Recruiting

lhr Nutzen: lhr Vorsprung: Termine:
Recruiting - Top-Kandidaten richtig Alle Teilnehmer erhalten kostenfrei Produkt-Nr. 102
ansprechen folgende S&P Produkte:

Alle Veranstaltungs-

+ S&P Leitfaden: Top-MaBnahmen im termine des Seminars

Erfolgreiche P Isuche -
rrolgreiche Fersonaisuche Recruiting auf einen Blick

finden Sie unter

aber wie?
+ S&P Leitfaden: Top-Kandidaten mit Www.sp-seminare.de
Bewerberinterviews mit mehr der richtigen Stellenanzeige
Treffsicherheit fiihren rekrutieren
+ S&P Leitfaden: Die wichtigsten Preis:
Karrierewebseiten, Online- 590,- €
Jobbdérsen und Branchen-Foren fiir Zzgl. 19% MwsSt.

lhre Personalsuche
Im Preis enthalten:
+ S&P Leitfaden: Bewerber-Interviews Teilnehmerunterlagen als

. . PDF, 3-Gange-Men, Kaffee,
erfolgreich fuhren > Gange-Mend, Kaffee
Tee, Erfrischungsgetranke

und Snacks in den Pausen



Zielgruppe:

> Geschaftsfuhrer, Prokuristen, Personalvorstande, Personalentscheider, Personalleiter

S &P Unternehmerforum
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Arbeitsrecht

Personalmanagement &

> Human Resources Manager, Mitarbeiter in der Personalabteilung, Mitarbeiter im Recruiting

lhr Nutzen:
Tag 1

Das Bewerberinterview in der Praxis:
Interviewformen und Gesprachsregeln

Warum der Schein oft trligt: Haufige
Fehlerquellen und ihre Pravention

Schwierige Situationen im
Bewerbungsgesprach 16sen

Tag 2

Ihre Handlungsspielraume und Pflichten im
Arbeitsrecht

Typische Fallen und Irrtimer im Arbeitsrecht
vermeiden

Variable Vergitung rechtssicher gestalten

lhr Vorsprung:

Jeder Teilnehmer erhalt mit dem

Seminar folgende S&P-Produkte:

+ S&P Leitfaden: Bewerber-
Interviews richtig fihren

+ S&P Checkliste: Verbotene
Fragen in Bewerberinterviews

+ S&P Checkliste:
Bewertungsbogen fir
Bewerberinterviews

+ S&P Checkliste:
Wahrnehmungs- und
Beurteilungsfehler vermeiden

+S&P Info: Aktuelle Rechtsprechung

zum Arbeitsrecht

+ S&P Leitfaden: Einfihrung von
variablen Vergiitungssysteme

Termine;

Produkt-Nr. 103

Alle Veranstaltungs-
termine des Seminars
finden Sie unter
WWWw.sp-seminare.de

Preis:

1.180,- €
Zzgl. 19% MwSt.

Im Preis enthalten:
Teilnehmerunterlagen als
PDF, 3-Gange-Menl, Kaffee,
Tee, Erfrischungsgetranke
und Snacks in den Pausen



Zielgruppe:
> Geschaftsflihrer, Vorstande, Prokuristen, Inhaber, Personalleiter, Mitarbeiter von
> Personalabteilungen sowie Personaler, Human Resources Manager und Social Media Manager.

lhr Nutzen:

Tag 1

Personalsuche aktuell - Erfolgs-
Instrument Active Sourcing

Werkzeuge fiir das professionelle
Personalmanagement

Das Bewerberinterview in der Praxis:
Interview- und Gesprachsregeln

Tag 2

Bitte keine ,08/15" - Fragen mehr!
Moderne Bewerberinterviews flihren
gezielt einsetzen

Lassen Sie sich nicht manipulieren -
Fragetechniken gezielt einsetzen

,Uberflieger” oder ,Dead Wood" -
Kompetenzfelder des Kandidaten
sicher priifen

w,ﬂﬂlllh

?@CAREER%
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lhr Vorsprung:

Alle Teilnehmer erhalten kostenfrei
folgende S&P Produkte:

+ S&P Leitfaden: Top-MalBnahmen im
Online-Recruiting auf einen Blick

+ S&P Leitfaden: Die wichtigsten
Karrierewebseiten, Online-
Jobborsen und Branchen-Foren fir
lhre Personalsuche

+ S&P Leitfaden: Bewerber-Interviews
erfolgreich flihren

+ S&P Checkliste: Verbotene Fragen in

Bewerberinterviews

+ S&P Recherche Tools fir
Compliance-Checks zu Bewerbern

+ S&P Test: Gesprachsverhalten gezielt

steuern

Wie Sie lhren
Recruiting-Prozess
geschickt optimieren

Termine;

Produkt-Nr. 104

Alle Veranstaltungs-
termine des Seminars
finden Sie unter
wWww.sp-seminare.de

Preis:
980,- €
Zzgl. 19% MwsSt.

Im Preis enthalten:
Teilnehmerunterlagen als PDF, 3-
Gange-Menl, Kaffee, Tee,
Erfrischungsgetranke und Snacks
in den Pausen



Zielgruppe:

> Geschaftsfuhrer, Prokuristen, Personalvorstande, Personalentscheider, Personalleiter
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Arbeitsrecht aktuell:
Die wichtigsten Fakten furs
HR Management

> Human Resources Manager, Mitarbeiter in der Personalabteilung, Mitarbeiter im Recruiting

lhr Nutzen:

Ihre Handlungsspielraume und
Pflichten im Arbeitsrecht

Typische Fallen und Irrtiimer im
Arbeitsrecht vermeiden

Variable Vergltung rechtssicher
gestalten

lhr Vorsprung:

Jeder Teilnehmer erhalt mit dem
Seminar folgende S&P-Produkte:

+S&P Info: Aktuelle Rechtsprechung
zum Arbeitsrecht

+ S&P Leitfaden: Einfihrung von
variablen Verglitungssysteme

+ S&P Muster: Ausgestaltung des
Anstellungsvertrages

+ S&P Checkliste:
Verhaltensbedingte,
personenbedingte und
betriebsbedingte Kiindigung

Termine:

Produkt-Nr. 105

Alle Veranstaltungs-
termine des Seminars
finden Sie unter
Www.sp-seminare.de

Preis:

690,- €
Zzgl. 19% MwsSt.

Im Preis enthalten:
Teilnehmerunterlagen als
PDF, 3-Gange-Menu,
Kaffee, Tee,
Erfrischungsgetréanke und
Snacks in den Pausen
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Mit den richtigen Fragen ins Bewerber-Interview

Zielgruppe:
> Unternehmer, Geschaftsflihrer, Prokuristen und Personalvorstande

> Personalentscheider, Personal- und Abteilungsleiter und Personalreferenten
> Neueinsteiger und Mitarbeiter in der Personalabteilung, Mitarbeiter im Recruiting

lhr Nutzen:

Bitte keine ,08/15" - Fragen mehr!

Moderne Bewerberinterviews fihren

Lassen Sie sich nicht manipulieren -

Fragetechniken gezielt einsetzen

,Uberflieger” oder ,Dead Wood” -

Kompetenzfelder des Kandidaten sicher

prifen

Schwierige Situationen im
Bewerbungsgesprach 16sen

lhr Vorsprung:

Jeder Teilnehmer erhalt mit dem
Seminar folgende S&P-Produkte:

+ S&P Leitfaden: Bewerber-
Interviews richtig fihren

+ S&P Check: Bewerberunterlagen
gezielt analysieren

+ S&P Checkliste: Verbotene
Fragen in Bewerberinterviews

+ S&P Leitfaden: Bitte keine
,08/15" — Fragen mehr

+ S&P Bewertungs-Check:
Spielregeln fir

Interviewteams

+ S&P Leitfaden: Uberpriifen der

Kompetenzfelder des Kandidaten

Termine;

Produkt-Nr. 101

Alle Veranstaltungs-
termine des Seminars
finden Sie unter
www.sp-seminare.de

Preis:

590,- €
Zzgl. 19% MwsSt.

Im Preis enthalten:
Teilnehmerunterlagen als PDF,
3-Gange-Menli, Kaffee, Tee,
Erfrischungsgetranke und
Snacks in den Pausen
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Rhetorik & Moderation
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FUuhrungsaufgabe Kommunikation

Zielgruppe:

> Geschaftsfihrer, Inhaber, Vorstande, Unternehmer, Prokuristen und Bevollmachtigte

> Fihrungskrafte, Abteilungsleiter, Teamleiter, Personalleiter sowie Vertriebsleiter,

Produktionsleiter und kaufmannische Leiter.

lhr Nutzen:

Erfolgreich Fiihren mit
Mitarbeitergesprachen und
Zielvereinbarungen

Souveranitat durch professionelle
Kommunikation und Argumentation

Richtig Kommunizieren in
anspruchsvollen Fiihrungssituationen

lhr Vorsprung:

Alle Teilnehmer erhalten kostenfrei
folgende S&P Produkte:

+ Fuhrungstool: Zielvereinbarungs-
gesprache effektiv flihren

+ S&P Test ,,Wie ist lhr
Delegationsverhalten?”

+ S&P-Test: Eigene
Kommunikationsstarken einschatzen

+ S&P Leitfaden: Erfolgreich
Verhandeln in schwierigen
Situationen

+ S&P Checkliste Erfolgreiche
Mitarbeiterauswahl nach dem DISG-
Konzept

Termine;

Produkt-Nr. EO8

Alle Veranstaltungs-
termine des Seminars
finden Sie unter
Www.sp-seminare.de

Preis:

590,- €
Zzgl. 19% MwsSt.

Im Preis enthalten:
Teilnehmerunterlagen als PDF,
3-Gange-Men(, Kaffee, Tee,
Erfrischungsgetranke und
Snacks in den Pausen



Zielgruppe:
> Geschaftsflhrer, Vorstand, Prokuristen, Manager, Fihrungskrafte, Leiter und

> Mitarbeiter aus den Fachbereichen Vertrieb, F&E, Personal, Rechnungswesen und
> Controlling, Teamleiter, Projektleiter, Projektmanager, Abteilungsleiter

lhr Nutzen:

Praxisorientierte Kommunikations-
und Gesprachstechniken

Meetings leiten: Bewahrte Methoden
in der Praxis

Widerstande und Konflikte
souveran meistern

S &P Unternehmerforum
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lhr Vorsprung:

Jeder Teilnehmer erhalt mit dem
Seminar folgende S&P-Produkte:

+ S&P Test: Wie gut ist lhre
Gesprachsfiihrung?

+ S&P Leitfaden: Erfolgreich
Moderieren

+ S&P Test: Wie gut beherrschen
Sie die Moderationstechnik?

+ S&P Leitfaden: "Spielregeln”
vereinbaren im Projektteam

+ S&P Test: Wie professionell
gestalten Sie lhre
Besprechungen?

+ S&P Test: Welcher Flihrungstyp
sind Sie?

+ S&P Checkliste: Effektives
Zeitmanagement

Erfolgreiche
Business Moderation

Termine;

Produkt-Nr. KO3

Alle Veranstaltungs-
termine des Seminars
finden Sie unter
www.sp-seminare.de

Preis:

590,- €
Zzgl. 19% MwsSt.

Im Preis enthalten:
Teilnehmerunterlagen als PDF,
3-Gange-Men, Kaffee, Tee,
Erfrischungsgetranke und
Snacks in den Pausen



Zielgruppe:

> Geschaftsfuhrer, Vorstand, Prokuristen, Manager, Fiihrungskrafte,

> Leiter und Mitarbeiter aus den Fachbereichen Vertrieb, F&E, Personal,
Rechnungswesen und Controlling

lhr Nutzen:

1.Tag

Uberzeugend Présentieren

Prasentationstechniken:
Korpersprache, Rhetorik & Co.

2. Tag

Die 10 wichtigsten Schlagfertigkeits-
techniken

Mit unfairen Taktiken
durchsetzungsstark umgehen
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lhr Vorsprung:

Jeder Teilnehmer erhalt mit dem
Seminar folgende S&P-Produkte:

+ Leitfaden: Erfolgreich Prasentieren

+ S&P Test : Eigene Kommunikations-
Starken einschatzen

+ S&P Leitfaden: Erfolgreich
Verhandeln in schwierigen
Situationen

+ SofortmaBnahmen fiir hdhere
Abschlussquoten im Kundengesprach

+ S&P Leitfaden: Besprechungen
durchsetzungsstark moderieren

Erfolgreiche Prasentationen:
So werden Sie Profi!

Termine;:

Produkt-Nr. GO5

Alle Veranstaltungs-
termine des Seminars
finden Sie unter
www.sp-seminare.de

Preis:

1.180,- €
Zzgl. 19% MwsSt.

Im Preis enthalten:
Teilnehmerunterlagen als PDF,
3-Gange-Menli, Kaffee, Tee,
Erfrischungsgetranke und
Snacks in den Pausen



Zielgruppe:

S &P Unternehmerforum

Seminare - Inhouse-Trainings

> FUhrungskrafte, Projektleiter, Manager, Selbststandige, Geschaftsfihrer,
> Prokuristen und alle, die in ihrer Entscheidungsfindung sicherer und schneller werden wollen.

lhr Nutzen:

Professionell vorgehen bei der
Entscheidungsfindung

Sie steuern die Entscheidung — nicht
die Anderen!

Entscheidungen kommunizieren und
verteidigen

Schnell und
sicher

Entscheidungen
treffen

lhr Vorsprung:

Jeder Teilnehmer erhalt mit dem
Seminar folgende S&P-Produkte:

+ S&P Test: Kennen Sie |hr
Entscheidungsverhalten?

+ Checkliste: Die 7 effektivsten
Techniken zur Entscheidungs-
findung

+ S&P Leitfaden: Sicherer Umgang
mit Manipulationen

+ Checkliste: Die 7 grofSten
Entscheidungsfallen

+ S&P Leitfaden: Erfolgreich
Verhandeln in schwierigen
Situationen

+ S&P Test: Eigene Kommunikations-

Starken einschatzen

Entscheidungen
richtig treffen

Termine;

Produkt-Nr. E10

Alle Veranstaltungs-
termine des Seminars
finden Sie unter
Www.sp-seminare.de

Preis:

590,- €
Zzgl. 19% MwsSt.

Im Preis enthalten:
Teilnehmerunterlagen als PDF,
3-Gange-Men, Kaffee, Tee,
Erfrischungsgetrdnke und
Snacks in den Pausen
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Projektmanagement



Zielgruppe:

> Projektleiter, Projektmitarbeiter, Technische Mitarbeiter in Projekten,

S &P Unternehmerforum

Seminare - Inhouse-Trainings

> Fach- und Fiihrungskrafte mit Projektverantwortung.

lhr Nutzen:

Flihren ohne Vorgesetztenfunktion:
Herausforderung Projektleitung

Wie baut man ein Hochleistungs-
Projektteam auf?

Effiziente Instrumente flr
Kommunikation und Fihrung

4 Schritte zum sicheren Projekterfolg

lhr Vorsprung:

Alle Teilnehmer erhalten kostenfrei
folgende S&P Produkte:

+ S&P-Test Fiihrungskompetenz und
Flhrungsverhalten

+ Leitfaden fir erfolgreiches Projekt-
management

+ S&P Test Flihrung durch Motivation

+ Flihrung von Hochleistungs-
Projektteams

+ Vorbereitung Teamgesprach und
Vorbereitung Feedbackgesprach

+ Ziele SMART formulieren

+ Richtige Vorbereitung auf das
Zielvereinbarungsgesprach

Fihrung und Kommunikation

fur Projektleiter

Termine:

Produkt-Nr. K02

Alle Veranstaltungs-
termine des Seminars
finden Sie unter
www.sp-seminare.de

Preis:

590,- €
Zzgl. 19% MwsSt.

Im Preis enthalten:
Teilnehmerunterlagen als PDF,
3-Gange-Men(, Kaffee, Tee,
Erfrischungsgetranke und
Snacks in den Pausen
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Professionelles
Projektmanagement

Zielgruppe:

> Projektleiter, Projektmitarbeiter, Technische Mitarbeiter in Projekten,

> Fach- und Fihrungskrafte mit Projektverantwortung.

lhr Nutzen:

Projektmanagement -
Worauf kommt es an?

Kommunikation als Erfolgsfaktor im
Projektmanagement

Prioritaten festlegen — Zeit
beherrschen — Meilensteine
erreichen

Organisation,
Kommunikation

und Zeit perfekt im
Griff

lhr Vorsprung:

Jeder Teilnehmer erhalt
S&P Tests und S&P Checklisten zu
den Themen:

+ S&P Tool ,Professionelles
Projektmanagement’

+ S&P Leitfaden: Fit fir den
Projektstart: Planung,
Umsetzung und Controlling

+ S&P Checkliste: Projekt-Ziele
SMART formulieren

+ S&P Leitfaden: Erfolgreich
Verhandeln in schwierigen
Situationen

+ S&P Checkliste: Identifizieren Sie lhre

Zeitdiebe und Zeitfresser

+ S&P Checkliste: Die ABC-Analyse -

Prioritaten richtig setzen

Termine;

Produkt-Nr. KO1

Alle Veranstaltungs-
termine des Seminars
finden Sie unter
Www.sp-seminare.de

Preis:

590,- €
Zzgl. 19% MwsSt.

Im Preis enthalten:
Teilnehmerunterlagen als PDF,
3-Gange-Menl, Kaffee, Tee,
Erfrischungsgetranke und
Snacks in den Pausen
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Agiles Projektmanagement -
Projektentwicklung mit Scrum

Zielgruppe:

> Projektmitarbeiter und technische Mitarbeiter in Projekten

> Fach- und Fuhrungskrafte mit Projektverantwortung

lhr Nutzen / Sie erhalten:

Modul 1
1. Tag: Agiles Projektmanagement - Instrumente & Tools

Projektmanagement — Worauf kommt es wirklich an?

Agiles Projektmanagement mit Scrum & Co.

2. Tag: Fuhren als Projektleiter

Wie baut man ein agiles Projektteam auf?

4 Schritte zum sicheren Projekterfolg

Modul 2

Meetings leiten: Bewéahrte Methoden in der Praxis

Widerstande und Konflikte souveran und sicher meistern

Die 10 wichtigsten Schlagfertigkeitstechniken

Uberzeugend Prasentieren — Worauf kommt es an?

Termine:

Produkt-Nr. KO5

Alle Veranstaltungs-
termine des Seminars
finden Sie unter
WWwWWw.sp-seminare.de

Preis:

2.095,- €
zzgl. 19% MwSt.

Im Preis enthalten:
Teilnehmerunterlagen als PDF,
3-Gange-Meni, Kaffee, Tee,
Erfrischungsgetranke und
Snacks in den Pausen
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Bausteine im
Projektmanagement -
Kommunikation fur Profis

Zielgruppe:

> Projektleiter, Projektmitarbeiter und technische Mitarbeiter in Projekten

> Fach- und Fuhrungskrafte mit Projektverantwortung

lhr Nutzen / Sie erhalten: Termine:

Produkt-Nr. KO6
1. Tag: Projektmeetings: effizient und erfolgreich moderieren

Alle Veranstaltungs-
termine des Seminars

Meetings leiten: Bewéhrte + S&P Leitfaden: Erfolgreich finden Sie unter
Methoden in der Praxis Moderieren _
www.sp-seminare.de
Widerstande und Konflikte + S&P Check: Effektives
souveran und sicher meistern Zeitmanagement
Preis:
2. Tag Projekte Uberzeugend préasentieren 980,-- €
zzgl. 19% MwSt.
Uberzeugend Prasentieren — + S&P Test: Eigene " r::nfg::stlzlr;gen N
Worauf kommt es an? Kommunikationsstarken Génge-Meni, Kaffee, Tee,
einschatzen Erfrischungsgetréanke und Snacks in
Praxistrainings: Die erfolgreichsten den Pausen
Prasentationstechniken und der + Individueller Anwendungsplan
schlagfertige Umgang mit fur Ihren beruflichen
Einwanden Arbeitsalltag



Zielgruppe:
> Team-, Gruppen- und Projektleiter, stellvertretende Flihrungskrafte, Leiter von Stabstellen.

> Key Account Manager, Produktmanager und Assistenten von Vorstand und Geschaftsflihrung.
> Verantwortliche, die Teams, Kollegen und Mitarbeiter fiihren

lhr Nutzen:

Tag1

Flihren ohne Vorgesetztenfunktion
- Anerkennung und Akzeptanz als
Flhrungskraft sichern

Erfolgreiche Flihrungstechniken :
Zielvereinbarung, Delegation und
Motivation

Tag 2
Besondere Herausforderungen im
Fuhrungsalltag

Die wichtigsten Kompetenzen bei
der Konfliktpravention

Konflikte schnell und sachlich 16sen
- Bewahrte Techniken in der Praxis

S &P Unternehmerforum
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lhr Vorsprung:

Jeder Teilnehmer erhalt folgende
S&P Produkte:

+ S&P-Test: Eigene
Kommunikations-
Starken einschatzen

+ Teamentwicklung: In welcher
Phase befindet sich mein Team?

+ Standortbestimmung
Flihrungsstarke und passende
Motivationsinstrumente

+ Effektive Vorbereitung des
Zielvereinbarungsgesprachs

+ S&P Test ,Wieist Ihr
Delegationsverhalten?”

+ S&P Test ,Feedback-Fahigkeit”

+ S&P Leitfaden ,Konflikte erkennen
und auflosen”

Fuhren als Teamleiter -
Update

Termine:

Produkt-Nr. EO4

Alle Veranstaltungs-
termine des Seminars
finden Sie unter
wWww.sp-seminare.de

Preis:

980,- €
Zzgl. 19% MwsSt.

Im Preis enthalten:
Teilnehmerunterlagen als PDF,
3-Gange-Meni, Kaffee, Tee,
Erfrischungsgetranke und
Snacks in den Pausen



Zielgruppe:
> Team-, Gruppen- und Projektleiter, stellvertretende Flihrungskrafte, Leiter von Stabstellen.

> Key Account Manager, Produktmanager und Assistenten von Vorstand und Geschaftsfiihrung.
> Verantwortliche, die Teams, Kollegen und Mitarbeiter fiihren.

lhr Nutzen:

Praxisorientierte Kommunikations-

und Gesprachstechniken

Meetings leiten: Bewahrte Methoden

in der Praxis

Widerstande und Konflikte
souveran meistern

S &P Unternehmerforum
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lhr Vorsprung:

Jeder Teilnehmer erhalt mit dem
Seminar folgende S&P-Produkte:

+ S&P Test: Wie gut ist lhre
Gesprachsfihrung?

+ S&P Leitfaden: Erfolgreich
Moderieren

+ S&P Test: Wie gut beherrschen
Sie die Moderationstechnik?

+ S&P Leitfaden: "Spielregeln”
vereinbaren im Projektteam

+ S&P Test: Wie professionell
gestalten Sie lhre
Besprechungen?

+ S&P Test: Welcher Flihrungstyp
sind Sie?

+ S&P Checkliste: Effektives
Zeitmanagement

Profi in der
Kommunikation

Termine:
Produkt-Nr. KO3

Alle Veranstaltungs-
termine des Seminars
finden Sie unter
www.sp-seminare.de

Preis:

590,- €
Zzgl. 19% MwsSt.

Im Preis enthalten:
Teilnehmerunterlagen als PDF,
3-Gange-Menli, Kaffee, Tee,
Erfrischungsgetranke und
Snacks in den Pausen
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Geldwasche & Fraud



Zielgruppe:

> Aufbauseminar fur Geschaftsfihrer, Vorstande bei Banken, Finanzdienstleistern und

Versicherungen,

S &P Unternehmerforum
Seminare - Inhouse-Trainings

Crashkurs Geldwaschepravention

Aufgaben, Rechte und Pflichten des Geldwdsche-Beauftragten

> Leasing und Factoring-Gesellschaften, Geldwdasche-Beauftragte, Stv-Geldwdasche-Beauftragte

Compliance, Zentrale Stelle, Interne Revision und Mitarbeiter der Rechtsabteilung

lhr Nutzen

Geldwasche & Fraud: Risikoanalyse
nach § 5 GwG effizient und sicher

Research- und Kontrollhandlungen
des Geldwasche-Beauftragten

PraventionsmalBnahmen gegen
Geldwasche & Fraud

Mehr Sicherheit

als Geldwasche-
Beauftragter

lhr Vorsprung:

Jeder Teilnehmer erhalt mit dem
Seminar folgende S&P-Produkte:

+ S&P Tool ,Erstellung der
Risikoanalyse nach § 5 GwG”

+ S&P Check , Praventions-
mafinahmen und Kontroll-
handlungen”

+ Muster-Leitfaden zur Erstellung
und Fortschreibung einer EU-
Gefahrdungsanalyse

+ S&P Musteranweisung
+,Umsetzung Neues GwG"
(Umfang ca. 80 Seiten)

Termine;

Produkt-Nr. LO5

Alle Veranstaltungs-
termine des Seminars
finden Sie unter
Www.sp-seminare.de

Preis:

690,00 €
Zzgl. 19% MwsSt.

Im Preis enthalten:
Teilnehmerunterlagen als PDF,
3-Gange-Menli, Kaffee, Tee,
Erfrischungsgetranke und
Snacks in den Pausen
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Risikoanalyse §5 GwG - Interne SicherungsmalSnahmen

lhr Nutzen:

Die Gefahrdungsanalyse:
Prifungssichere Erstellung und
Aktualisierung flr den
Jahresabschluss

Gefahrdungsanalyse und
unternehmensspezifische
Handlungsstrategien

Verdachtsmeldung nach § 43 GwG:
Zeitpunkt, Form und Inhalt

Praktischer Prifungsleitfaden zur
Verhinderung von Geldwasche und
Wirtschaftskriminalitat

afs

| ’O
AML

lhr Vorsprung:

Jeder Teilnehmer erhalt mit dem
Seminar folgende S&P-Produkte:

+ Komplett-Dokumentation fir die
direkte Umsetzung des Anti-
Geldwasche- und Fraud-Systems
(Umfang ca. 80 Seiten)

+ S&P Tool: Erstellung der
Risikoanalyse Festlegung
geeigneter Préaventionsmalinahmen
- Kontrollhandlungen

+ Muster-Leitfaden zur Erstellung
und Fortschreibung einer
Risikoanalyse

+ 150 Punkte Check gegen
Geldwasche und Wirtschafts-
kriminalitat

SN
=
~

Anti-Money Laundering

Termine:

Produkt-Nr. LO3

Alle Veranstaltungs-
termine des Seminars
finden Sie unter
WwWw.sp-seminare.de

Preis:

690,- €
Zzgl. 19% MwsSt.

Im Preis enthalten:
Teilnehmerunterlagen als PDF,
3-Gange-Ment, Kaffee, Tee,
Erfrischungsgetranke und
Snacks in den Pausen
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Zielgruppe:

> Geschaftsfihrer, Vorstande bei Banken, Finanzdienstleistern, Versicherungen,
Leasing- und Factoring-Gesellschaften

> Geldwasche-Beauftragte, Stv. Geldwasche-Beauftragte, Compliance, Zentrale Stelle,
Interne Revision und Rechtsabteilung

lhr Nutzen:

Aufgaben, Rechte und Pflichten -
Sichere Umsetzung des
§ 27 PriifbV-Pflichtenkatalogs

Transparenzregister & Co. -
Neuerungen bei der
Identitatsprifung

Sonstige strafbare Handlungen:
Betrugsbekampfung in der Praxis

Risikoanalyse nach § 5 GwG und
Verdachtsmeldesystem

Kompakt-Wissen
fiir GwWG-

Beauftragte

lhr Vorsprung:

Jeder Teilnehmer erhalt folgende
S&P Produkte:

+ Leitfaden fur die direkte
Umsetzung des Gesetzes zur
4. EU Geldwascherichtlinie
(Arbeitsanweisung mit ca. 80 Seiten,
Word-Doc)

+ Muster-Leitfaden zur Erstellung /
Fortschreibung einer
Risikoanalyse nach 85 GwG
(Umfang ca. 20 Seiten, Word-Doc)

Teilnehmerzertifikat:
Fortbildungsbestatigung gemaf3
§27 PriifbV sowie GwG

zum Nachweis der Sachkunde

Termine;

Produkt-Nr. LO2

Alle Veranstaltungs-
termine des Seminars
finden Sie unter
www.sp-seminare.de

Preis:

690,- €
Zzgl. 19% MwsSt.

Im Preis enthalten:
Teilnehmerunterlagen als PDF,
3-Gange-Men, Kaffee, Tee,
Erfrischungsgetranke und
Snacks in den Pausen
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Zielgruppe:

> Geschaftsfuhrer, Vorstande bei Banken, Finanzdienstleistern, Versicherungen,
Leasing- und Factoring-Gesellschaften.
> Geldwasche-Beauftragte, Stv. Geldwasche-Beauftragte, Fach- und Fiihrungskrafte
im Bereich Compliance, Zentrale Stelle, Interne Revision und Mitarbeiter der Rechtsabteilung.

lhr Nutzen:

Richtiger Umgang mit Risiken in der
Geldwasche und Terrorfinanzierung

Know Your Customer bei anspruchs-
vollen Kundenverflechtungen

Techniken zur Recherche und Analyse
von Kundenangaben

Praxis-Update

fur Geldwasche-
Profis

lhr Vorsprung:

Jeder Teilnehmer erhalt:

+ Komplett-Dokumentation fur
die direkte Umsetzung des
Anti-Geldwasche- und Fraud-
Systems (Umfang ca. 80 Seiten)

+ Praxis-Leitfaden und Checklisten
zur Prifung komplexer
Geldwaschestrukturen

+ 150 Punkte Check gegen Geld-
wasche und Terrorfinanzierung

+ Teilnahmezertifikat als
Fortbildungs- und Zertifizierungs-
nachweis zur Vorlage bei der
BaFin-Priifung

Termine:
Produkt-Nr. LO4

Alle Veranstaltungs-
termine des Seminars
finden Sie unter
wWww.sp-seminare.de

Preis:

690,- €
Zzgl. 19% MwsSt.

Im Preis enthalten:
Teilnehmerunterlagen als PDF,
3-Gange-Menli, Kaffee, Tee,
Erfrischungsgetranke und
Snacks in den Pausen



Zielgruppe:

> Aufbauseminar fiir Geschaftsflihrer, Vorstande bei Banken, Finanzdienstleistern,
Versicherungen, Leasing- und Factoring-Gesellschaften.

> Aufbauseminar fliir Geldwasche-Beauftragte, Stv-Geldwasche-Beauftragte,
Compliance, Zentrale Stelle, Interne Revision und Mitarbeiter der Rechtsabteilung.

lhr Vorsprung:

14 Punkte Check zu den aktuellen
Neuerungen - Gesetz zur 4. EU-
Geldwasche-Richtlinie

Richtiges Verhalten im Verdachtsfall -
Neue Organisation des
Verdachtsmeldewesens — Umgang
mit nicht-zuverlassigen Mitarbeitern

Interne Organisation und Zentrale
Stelle - Die 16 Haupt-Pflichten des
Geldwaschebeauftragten

Risk-Assessment: Priifungssicheres
Monitoring, Dokumentation und
Research

S &P Unternehmerforum

Seminare - Inhouse-Trainings

Programm

Jeder Teilnehmer erhalt folgende
S&P Produkte:

+ Leitfaden fur die
direkte Umsetzung des Gesetzes
zur 4. EU Geldwascherichtlinie
(Word-Datei)

+ Muster-Verdachtsmeldung nach
§ 43 und § 45 GwG

+ Muster-Leitfaden zur Erstellung /
Fortschreibung einer
Risikoanalyse nach § 5 GwG

+ 150-Punkte-Checkliste zur
Vermeidung von Haftungsrisiken

Geldwasche aktuell:

Verdachtsmeldung - sichere Geldwasche-
pravention — Risikoanalyse

Termine;

Produkt-Nr. LO6

Alle Veranstaltungs-
termine des Seminars
finden Sie unter
Www.sp-seminare.de

Preis:

690,- €

Zzgl. 19% MwsSt.

Im Preis enthalten:
Teilnehmerunterlagen als PDF,
3-Gange-Men, Kaffee, Tee,
Erfrischungsgetranke und
Snacks in den Pausen
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| Zertifizierungs-Lehrgang (S&P)

Zielgruppe:
> Geschaftsfiihrer, Vorstande bei Banken, Finanzdienstleistern, Versicherungen,
Leasing- und Factoring-Gesellschaften

> Geldwasche-Beauftragte, Stv. Geldwasche-Beauftragte, Neu als Geldwasche-Beauftragter,
Compliance, Zentrale Stelle, Interne Revision und Rechtsabteilung

lhr Nutzen: Termine:

Tag1: Produkt-Nr. L12

4, EU Geldwascherichtlinie und Pflichtenkatalog gemaf3 §27 PriifbV Alle Veranstaltungs-

Know your Customer — bei anspruchsvollen Kundenverflechtungen termine des Seminars

finden Sie unter

Tag 2: www.sp-seminare.de
Erkennen und Bewerten von Geldwasche- und Betrugsstrukturen in der
Praxis
150 Punkte Check gegen Geldwasche und Terrorfinanzierung Preis:

2.760,- € (inkl.
Tag 3: Prifgebihr v. 220,-€)
Gefahrdungsanalyse: Praktischer Priifungsleitfaden zur Verhinderung von Zzgl. 19% MwSt.
Geldwasche und Wirtschaftskriminalitat
Verdachtsmeldung nach §43 GwG: Zeitpunkt, Form und Inhalt Im Preis enthalten:

Teilnehmerunterlagen als PDF,
3-Gange-Menli, Kaffee, Tee,
Tag 4 Erfrischungsgetranke und

. e e . g L Snacks in den Pausen
Wirtschaftskriminalitat: Rechtssicheres Verhalten bei Wirtschaftskriminalitat

Strategien gegen Geldwasche und Wirtschaftskriminalitat
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Geldwasche & Fraud aktuell

Zielgruppe:

> Geschaftsflhrer, Vorstande bei Banken, Finanzdienstleistern, Versicherungen, Leasing- und

Factoring-Gesellschaften.

> Geldwasche-Beauftragte, Stv. Geldwasche-Beauftragte, Compliance, Zentrale Stelle, Interne Revision.

lhr Nutzen:

Tag 1:

Aufgaben, Rechte und Pflichten der
Zentralen Stelle

Sorgfaltspflichten und
Handlungsstrategien in der Praxis

Tag 2:

Know Your Customer bei
anspruchsvollen
Kundenverflechtungen

Techniken zur Recherche und
Analyse von Kundenangaben

lhr Vorsprung:

Jeder Teilnehmer erhalt:

+ Komplett-Dokumentation fur
die direkte Umsetzung des
Anti-Geldwasche- und Fraud-
Systems (Umfang ca. 80
Seiten)

+ Muster zu Stellenbeschreibung,
Kontroll- und Uberwachungsplan

+ Praxis-Leitfaden und Checklisten
zur Prifung komplexer
Geldwaschestrukturen

+ 150 Punkte Check gegen Geld-
wasche und Terrorfinanzierung

Teilnahmezertifikat als
Fortbildungs- und Zertifizierungs-
nachweis zur Vorlage bei der
BaFin-Priifung

Termine;

Produkt-Nr. LO1

Alle Veranstaltungs-
termine des Seminars
finden Sie unter www.sp-
seminare.de

Preis:

1.290,- €
Zzgl. 19% MwSt.

Im Preis enthalten:
Teilnehmerunterlagen als PDF, 3-
Génge-Menu, Kaffee, Tee,
Erfrischungsgetranke und Snacks
in den Pausen



\
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Zielgruppe:
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> Geschaftsfliihrer, Vorstande bei Leasing- und Factoring-Gesellschaften

> Geldwasche-Beauftragte, Stv. Geldwasche-Beauftragte, Compliance, Zentrale

Stelle, Interne Revision und Rechtsabteilung

lhr Nutzen:

Aufgaben, Rechte und Pflichten -
Sichere Umsetzung des
§27 PriufbV-Pflichtenkatalogs

Transparenzregister & Co. -
Neuerungen bei der
Identitatsprifung

Geldwaschepravention im Leasing-
und Factoringgeschaft

Risikoanalyse nach §5 GwG und
Verdachtsmeldesystem

Kompakt-Wissen
fiir GWG-

Beauftragte

lhr Vorsprung:

Jeder Teilnehmer erhalt folgende
S&P Produkte:

+ Leitfaden fiir die direkte
Umsetzung des Gesetzes zur
4. EU Geldwascherichtlinie
(Arbeitsanweisung mit ca. 80 Seiten,
Word-Doc)

+ Muster-Leitfaden zur Erstellung /
Fortschreibung einer
Risikoanalyse nach § 5 GwG
(Umfang ca. 20 Seiten, Word-Doc)

Teilnehmerzertifikat:
Fortbildungsbestatigung gemaf3
§27 PrifbV sowie GwG

zum Nachweis der Sachkunde

Geldwaschepravention
Leasing und Factoring

Termine;

Produkt-Nr. L10

Alle Veranstaltungs-
termine des Seminars
finden Sie unter
www.sp-seminare.de

Preis:

690,- €
Zzgl. 19% MwsSt.

Im Preis enthalten:
Teilnehmerunterlagen als PDF,
3-Gange-Menli, Kaffee, Tee,
Erfrischungsgetranke und
Snacks in den Pausen
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B6. Strafantrag
rehoriger (§ 11 Abs
verfolgs

auf Antrag

Zielgruppe:

st

S &P Unternehmerforum

Seminare - Inhouse-Trainings

> Vorstande, Geschaftsfihrer und Aufsichtsrate

Top aufgestellt als

Geldwasche-Beauftragter

> Geldwaschebeauftragte, Betrugsbeauftragte, Zentrale Stelle und Compliance Beauftragte

lhr Nutzen:

Top vorbereitet auf die
Geldwascheprifung der
Aufsichtsbehorden

Rechtssicheres Verhalten bei
Geldwasche und
Wirtschaftskriminalitat

Ermittlungs- und
Strafverfahren: Was Sie als
Geldwdschebeauftragter
wissen und beachten
sollten?

Auf was muss ich
als GwB und Fraud-

Beauftragter
zwingend achten?

lhr Vorsprung:

Jeder Teilnehmer erhalt

+ Komplett-Dokumentation fir die
direkte Umsetzung des Anti-
Geldwasche- und Fraud-Systems
(Umfang ca. 80 Seiten)

+ S&P Check: Source of Funds-
Prifung

+ S&P Kontroll-Tool fir Geldwasche-
Beauftragte

+ S&P Leitfaden: Rechtssicher agieren
bei Geldwasche und Betrugsfallen

+ S&P Check: Rechte und
Pflichten bei Ermittlungsverfahren

Termine:

Produkt-Nr. L13

Alle Veranstaltungs-
termine des Seminars
finden Sie unter
WwWWw.sp-seminare.de

Preis:

690,- €
Zzgl. 19% MwsSt.

Im Preis enthalten:
Teilnehmerunterlagen als PDF,
3-Gange-Ment, Kaffee, Tee,
Erfrischungsgetranke und
Snacks in den Pausen
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Geldwaschepravention Giliterhandler



Zielgruppe:

> Geschaftsfiihrer aus den Branchen Handel, Produktion und Dienstleistung.

S &P Unternehmerforum

Seminare - Inhouse-Trainings

Geldwaschepravention
fur Guterhandler

> Geldwasche-Beauftragte, Stv. Geldwasche-Beauftragte, Compliance, Zentrale Stelle,

Interne Revision und Rechtsabteilung

lhr Nutzen:

Aufgaben, Rechte und Pflichten
des Geldwasche-Beauftragten

Transparenzregister & Co. -
Neuerungen bei der
Identitatsprifung

Geldwaschepraventionim
GUterhandel - Praxisfalle

Risikoanalyse nach § 5 GwG und
Verdachtsmeldesystem

Kompakt-Wissen
fiir GWG-

Beauftragte

lhr Vorsprung:

Jeder Teilnehmer erhalt folgende
S&P Produkte:

+ Leitfaden fiir die direkte
Umsetzung des Gesetzes zur
4. EU Geldwascherichtlinie
(Arbeitsanweisung mit ca. 60 Seiten,
Word-Doc)

+ Muster-Leitfaden zur Erstellung /
Fortschreibung einer
Risikoanalyse nach § 5 GwG
(Umfang ca. 20 Seiten, Word-Doc)

Teilnehmerzertifikat:
Fortbildungsbestatigung gemaf
GwG zum Nachweis der Sachkunde

Termine;:

Produkt-Nr. LO8

Alle Veranstaltungs-
termine des Seminars
finden Sie unter
Www.sp-seminare.de

Preis:

690,- €
Zzgl. 19% MwsSt.

Im Preis enthalten:
Teilnehmerunterlagen als PDF,
3-Gange-Menli, Kaffee, Tee,
Erfrischungsgetranke und
Snacks in den Pausen



Zielgruppe:

> Geschaftsflihrer, die in der Immobilienbranche als Makler tatig sind.

> Geldwasche-Beauftragte, Stv. Geldwasche-Beauftragte, Compliance, Zentrale Stelle,
Interne Revision und Rechtsabteilung

lhr Nutzen:

Aufgaben, Rechte und Pflichten
des Geldwaschebeauftragten

Transparenzregister & Co. -
Neuerungen bei der
Identitatsprifung

Geldwaschepravention flir
Immobilienmakler - Praxisfalle

Risikoanalyse nach § 5 GwG und
Verdachtsmeldesystem

Kompakt-Wissen

fur GwG-
Beauftragte

S &P Unternehmerforum

Seminare - Inhouse-Trainings

lhr Vorsprung:

Jeder Teilnehmer erhalt folgende
S&P Produkte:

+ Leitfaden fur die direkte
Umsetzung des Gesetzes zur
4, EU Geldwascherichtlinie
(Arbeitsanweisung mit ca. 60 Seiten,
Word-Doc)

+ Muster-Leitfaden zur Erstellung /
Fortschreibung einer
Risikoanalyse nach § 5 GwG
(Umfang ca. 20 Seiten, Word-Doc)

Teilnehmerzertifikat:
Fortbildungsbestatigung gemal
GwG zum Nachweis der Sachkunde

Geldwaschepravention
Immobilienmakler

Termine;

Produkt-Nr. LO7

Alle Veranstaltungs-
termine des Seminars
finden Sie unter
Www.sp-seminare.de

Preis:

690,- €
Zzgl. 19% MwsSt.

Im Preis enthalten:
Teilnehmerunterlagen als PDF,
3-Gange-Menli, Kaffee, Tee,
Erfrischungsgetranke und
Snacks in den Pausen



Zielgruppe:

> Geschaftsflihrer von Spielbanken und Vermittler von Gllckspiel

S &P Unternehmerforum

Seminare - Inhouse-Trainings

r Geldwaschepravention
’ ¢ fur die Gliickspiel-Branche

> Geldwasche-Beauftragte, Stv. Geldwasche-Beauftragte, Compliance, Zentrale Stelle,

Interne Revision und Rechtsabteilung

lhr Nutzen:

Aufgaben, Rechte und Pflichten
des Geldwasche-Beauftragten

Transparenzregister & Co. -
Neuerungen bei der
Identitatsprifung

Geldwaschepravention flir
Spielbanken - Praxisfalle

Risikoanalyse nach § 5 GwG und
Verdachtsmeldesystem

Kompakt-Wissen
fur GwG-

Beauftragte

lhr Vorsprung:

Jeder Teilnehmer erhalt folgende
S&P Produkte:

+ Leitfaden fur die direkte
Umsetzung des Gesetzes zur
4. EU Geldwascherichtlinie
(Arbeitsanweisung mit ca. 80 Seiten,
Word-Doc)

+ Muster-Leitfaden zur Erstellung /
Fortschreibung einer
Risikoanalyse nach § 5 GwG
(Umfang ca. 20 Seiten, Word-Doc)

Teilnehmerzertifikat:
Fortbildungsbestatigung gemaf3
GwG zum Nachweis der Sachkunde

Termine:

Produkt-Nr. LO9

Alle Veranstaltungs-
termine des Seminars
finden Sie unter
WWwWw.sp-seminare.de

Preis:

690,- €
Zzgl. 19% MwsSt.

Im Preis enthalten:
Teilnehmerunterlagen als PDF,
3-Gange-Menli, Kaffee, Tee,
Erfrischungsgetranke und
Snacks in den Pausen
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Compliance & Beauftragtenwesen
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Zielgruppe:

S &P Unternehmerforum

Seminare - Inhouse-Trainings

Auslagerungsbeauftragter — Neue MaRisk

> Vorstande und Geschaftsflihrer bei Banken, Finanzdienstleistern, Kapitalanlage- und
Fondsgesellschaften, Leasing- und Factoring-Gesellschaften
> FUhrungskrafte und Spezialisten aus den Bereichen Treasury und Risikocontrolling

lhr Nutzen:

Neu als Auslagerungsbeauftragter —
Aufgaben im Uberblick

Risikoanalyse bei Auslagerungen:
,Rote Linien” kennen

Laufende Uberwachungspflichten des
Auslagerungsbeauftragten

Umsetzung
CEIEAVYERIN S

§36 KAGB und
AIFM-Richtlinie

lhr Vorsprung:

Jeder Teilnehmer erhalt mit dem
Seminar folgende S&P-Produkte:

+ S&P Checkliste ,Umsetzung der
Neuen MaRisk, §36 KAGB sowie
AIFM-Richtlinie “

+ Leitfaden fiir das zentrale
Auslagerungsmanagement
(Umfang ca. 30 Seiten)

+ Muster — Reporting fir
Auslagerungsbeauftragte

+ S&P Fragenkatalog zur
Auslagerungsprifung

+ S&P Tool Risk Assessment
Auslagerungsmanagement fur
mehr Prifungssicherheit

+ S&P Test: Wie gut ist lhr
Auslagerungsmanagement?

Termine;

Produkt-Nr. A12

Alle Veranstaltungs-
termine des Seminars
finden Sie unter
www.sp-seminare.de

Preis:

690,00 €
Zzgl. 19% MwsSt.

Im Preis enthalten:
Teilnehmerunterlagen als PDF,
3-Gange-Menli, Kaffee, Tee,
Erfrischungsgetranke und
Snacks in den Pausen

102



. 4N

Zielgruppe:

> Vorstande und Geschaftsflihrer bei Banken, Finanzdienstleistern und Versicherungen
> Mitarbeiter von Compliance- und Rechtsabteilungen, Leiter Interne Revision, Datenschutzbeauftragte,
Zentrale Stelle, Justiziare, Fach- und Flihrungskrafte im Bereich Compliance

lhr Nutzen:

Praxisgerechte Umsetzung eines
Compliance-Systems - neue
Sorgfaltspflichten und Haftungs-
risiken fir die Compliance-Funktion
- Umsetzung der BAIT

Compliance-Schnittstellen zu
Datenschutz, Zentrale Stelle und
Interner Revision

Mindestanforderungen an ein
Gesamt-IKS mit Compliance,
Corporate Governance,
Datenschutz, Interne Revision
sowie Zentrale Stelle

VERNE

Compliance

S &P Unternehmerforum

Seminare - Inhouse-Trainings

lhr Vorsprung:

Jeder Teilnehmer erhalt kostenfrei
folgende S&P Produkte:

+ Komplett-Dokumentation fiir den
modularen Aufbau eines
Compliance- und Corporate
Governance-Systems
(inkl. EBA-Vorgaben, Umfang:
ca. 40 Seiten)

+ Checkliste: Datenschutz fiir Praktiker
gem. DSGVO

+ Checkliste: Uberwachung und
Dokumentation der Kontroll-
handlungen

+ Checkliste: Priifung der Ordnungs-
maRigkeit der Geschafts-
organisation

+ Muster-Bericht fiir das Reporting
von Garanten und Beauftragten

+ Musteranweisung flir den Aufbau
eines prufungssicheren IKS-Systems
(Umfang ca. 50 Seiten)

Update MaRisk Compliance

F MaRisk 6.0 — BAIT — Datenschutz — Interne Revision

Termine;

Produkt-Nr. AO1

Alle Veranstaltungs-
termine des Seminars
finden Sie unter
Www.sp-seminare.de

Preis:

690,- €
Zzgl. 19% MwsSt.

Im Preis enthalten:
Teilnehmerunterlagen als PDF,
3-Gange-Men(, Kaffee, Tee,
Erfrischungsgetranke und
Snacks in den Pausen
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COMPLIANCE

Zielgruppe:

Compliance

> Vorstande und Geschaftsfihrer bei Unternehmen im Nicht-Finanzsektor sowie im Finanzsektor,
> Compliance Officer, Mitarbeiter von Compliance- und Rechtsabteilungen,

> Leiter Interne Revision, Datenschutzbeauftragte, Geldwasche Officer, Justiziare,

> Fach- und Fuhrungskrafte im Bereich Compliance.

lhr Nutzen:

Compliance: Keine Haftung, keine
Strafen, keine Ermittlungen

Top informiert zu aktuellen
Compliance-Themen

High Level- Kontrollen zur
Steuerung der Compliance Risiken

Compliance richtig kommunizieren

lhr Vorsprung:

Jeder Teilnehmer erhalt kostenfrei
folgende S&P Produkte:

+ 92-Punkte Check fiir ein prifungs-
sicheres Compliance-System

+ Muster-Stellenbeschreibung
Compliance Officer

+ Muster-Richtlinie Compliance im
Unternehmen

+ Excel-Bewertungstool zur Erstellung
eines Legal Inventory

+ Prifung der Ordnungs-
mafigkeit der Geschaftsflihrung

+ Leitfaden ,Schlisselkontrollen im
IKS-System”

Termine:

Produkt-Nr. A02

Alle Veranstaltungs-
termine des Seminars
finden Sie unter
WwWw.sp-seminare.de

Preis:

690,- €
Zzgl. 19% MwsSt.

Im Preis enthalten:
Teilnehmerunterlagen als PDF,
3-Gange-Meni, Kaffee, Tee,
Erfrischungsgetranke und
Snacks in den Pausen

Was Sie beachten sollten
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MaRisk — Compliance Update

Zielgruppe:
> Vorstande und Geschaftsflihrer bei Banken, Finanzdienstleistern, Leasing- und Factoring-Gesellschaften,

> Compliance-Beauftragte und Mitarbeiter von Compliance- und Rechtsabteilungen,
> Zentrale Stelle, Justiziare, Fach- und Fiihrungskrafte im Bereich Compliance.

lhr Nutzen: lhr Vorsprung: Termine:
Neue Anforderungen im Jeder Teilnehmer erhalt kostenfrei Produkt-Nr. A13
Compliance System sicher folgende S&P Produkte:

umsetzen - Vereinfachungen Alle Veranstaltungs-

+ Checkliste: Neue MaRisk sicher
und gezielt umsetzen

gezielt nutzen termine des Seminars

finden Sie unter

BAIT: Worauf missen Sie als + S&P Muster: Stellenbeschreibung und www.sp-seminare.de
Compliance Officer zwingend Kontrollplan fiir den Compliance-
achten? Beauftragten
Neue Beauftragungen + S&P Test: Uberwachungs- und Preis:
. Praventionsmafnahmen zur 690 - €
verscharfte Anforderungen Sicherstellung Compliance-Vorgaben '
an NPP-Prozesse - neue MaRisk- Zzgl. 19% MwsSt.
' + S&P Check: Systempriifung zum Im Preis enthalten:
IT—System Teilnehmerunterlagen als PDF,

3-Gange-Menli, Kaffee, Tee,
Erfrischungsgetranke und

+ Muster-Leitfaden fir die )
Snacks in den Pausen

Berichterstattung an die
Geschaftsleitung und das
Aufsichtsorgan

+ Excel Bewertungstool zur Erstellung
einer integrierten Gefahrdungs-/
Risikoanalyse Legal Inventory und
Zentrale Stelle
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Risikomanagement
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Risikomanagement kompakt

Zielgruppe:

> Vorstand/Geschaftsflihrung, Prokuristen und kaufmannische Leitung.

> Fach- und Flihrungskrafte sowie Beauftragte aus den Bereichen: Risikomanagement,
> Revision, Controlling, Compliance, Qualitatsmanagement, Unternehmensplanung,
> Finanz- und Rechnungswesen, Rechtsabteilung.

lhr Nutzen: lhr Vorsprung: Termine:
Lagebericht: Mindest-Anforderungen an  Jeder Teilnehmer erhdlt zusammen mitden  Produkt-Nr. A0S
das Risikomanagement Seminarunterlagen folgende S&P Produkte:
Alle Veranstaltungs-

Risikostrategie — Risikoinventur und + Risikohandbuch gemal Wirtschafts- termine des Seminars
Risiko-Workshop — Risikohandbuch Priiferstandard (Umfang ca. 30 Seiten) finden Sie unter
Risikotragfahigkeit und Limitsystem - + Komplett-Dokumentation fir ein www.sp-seminare.de
Aufbau des Risikoreports Internes Kontroll- und Steuerungssystem

(Umfang ca. 50 Seiten)
Liquiditatsrisikostrategie und PreiS'
Liquiditatsplanung — Stresstests + Checklisten fiir den sicheren Aufbau :
— Reporting des Risikomanagementsystems 690,- €

zzgl. 19%MwsSt.
+ 16 Punkte-Check zur Ordnungsmafigkeit
der Geschaftsfihrung Im Preis enthalten:
Teilnehmerunterlagen als PDF,
3-Gange-Mend, Kaffee, Tee,
Erfrischungsgetranke und
Snacks in den Pausen

Risiko- + Checklisten flr das Risikoreporting und

das Limitsystem

Ma nagement

+ Checklisten gegen Betrug, Korruption
und Geldwasche

VOI’IA'Z

+ Teilnahmezertifikat als Fortbildungs- und
Zertifizierungsnachweis gemaf3 BilMoG
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Zielgruppe:

S &P Unternehmerforum
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Depot A—MREL - TLAC -
Anpassung Kreditvotum

> Vorstande, Geschaftsfiihrer und Flihrungskréfte bei Banken und Finanzdienstleistern.

> Analysten bei Versicherungen, Pensionsfonds und im Asset Management.

lhr Nutzen:

Aufbau eines sicheren
Kreditentscheidungsprozesses

TLAC/MREL erfordert Neuvotierung
der Banken-Limite!

Rating-Analyse und
Kreditentscheidungen bei Lander,
Agencies und Supranationals

Unternehmensanleihen,
Schuldscheindarlehen, Aktien und
CLNs

lhr Vorsprung:

Jeder Teilnehmer erhalt kostenfrei
folgende S&P Produkte:

+ Praxisleitfaden fur einen schlanken
Kreditprozess

+ Leitlinien und Bewertungskriterien

zu den mal3geblichen Asset-Klassen

+ Umfassende Checklisten zur
Erstellung einer zuverlassigen
Kreditanalyse

+ Komplette Musterbeschlisse fir
eine sichere Kreditentscheidung

+ S&P Tool: Rating-Plausibilisierung
im Depot A

Termine:

Produkt-Nr. AO3

Alle Veranstaltungs-
termine des Seminars
finden Sie unter
WWwWw.sp-seminare.de

Preis:

690,- €
Zzgl. 19% MwsSt.

Im Preis enthalten:
Teilnehmerunterlagen als PDF,
3-Gange-Ment, Kaffee, Tee,
Erfrischungsgetranke und
Snacks in den Pausen
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Zielgruppe:

> Vorstande und Geschaftsfuhrer bei Ba
> Leasing- und Factoring-Gesellschaften
> Fuhrungskrafte und Spezialisten aus den Bereichen Treasury, Compliance und Risikocontrolling.

lhr Nutzen

Neue MaRisk : Wesentliche Neuerungen
beim MaRisk-Reporting

Aktuelle Anforderungen an die MaRisk-
Funktionen

Neue MaRisk: Umsetzung der neuen
Anforderungen bei der Kreditvotierung

S &P Unternehmerforum
Seminare - Inhouse-Trainings

Neue MaRisk :

Sicher Umsetzen in der Praxis

nken, Finanzdienstleistern,

lhr Vorsprung:

Jeder Teilnehmer erhalt mit dem
Seminar folgende S&P-Produkte:

+ S&P Checkliste ,Umsetzung der
neuen MaRisk”

+ Leitfaden fiir die ordnungsgemaRe
Geschaftsorganisation
(Umfang ca. 50 Seiten)

+ S&P Fragenkatalog zu §25¢ KWG:
OrdnungsmaBigkeit der
Geschaftsfihrung

Termine:

Produkt-Nr. AO5

Alle Veranstaltungs-
termine des Seminars
finden Sie unter
wWww.sp-seminare.de

Preis:

690,00 €
Zzgl. 19% MwsSt.

Im Preis enthalten:

Teilnehmerunterlagen als PDF,

3-Gange-Menli, Kaffee, Tee,
Erfrischungsgetranke und
Snacks in den Pausen
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MaRisk update:
Risikotragfahigkeit —

<<—7>

Zielgruppe:

—

> Vorstande, Geschaftsfihrer und Fiihrungskrafte bei Banken, Sparkassen und

Genossenschaftsbanken

SREP - ICAAP

> Fihrungskrafte und Spezialisten aus den Bereichen Compliance, Risikomanagement,
Gesamtbanksteuerung und Interne Revision

lhr Nutzen:

Neue Anforderungen an die
Risikocontrolling-Funktion -
Einbindung bei wichtigen
risikopolitischen Entscheidungen

Zukunftsgerichteter Kapital-
planungsprozess mit SREP und ICAAP

Steuerung und Uberwachung von
Liquiditatsrisiken

MaRisk,
CRD IV, CRR

kompakt fiir die
Praxis !

lhr Vorsprung:

Jeder Teilnehmer erhalt kostenfrei
folgende S&P Produkte:

+ S&P Checkliste ,Umsetzung der
neuen MaRisk”

+ 128-Punkte Check: Priifung
Liquiditatsrisiko und
Liquiditatsrisikosteuerung

+ S&P Tool: Liquiditatspreis-Simulator

+ S&P Checkliste: 105-Punkte-Check
zur Risikotragfahigkeit

+ S&P Tool: Basel lll Simulator fiir die
optimale Bilanzstruktur gemaf
CRD IV und CRR

Termine:

Produkt-Nr. AO6

Alle Veranstaltungs-
termine des Seminars
finden Sie unter
WwWWw.sp-seminare.de

Preis:

690,- €
Zzgl. 19% MwsSt.

Im Preis enthalten:
Teilnehmerunterlagen als PDF,
3-Gange-Ment, Kaffee, Tee,
Erfrischungsgetranke und
Snacks in den Pausen
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Liquiditatssteuerung — Neue MaRisk

¢ 11000
5039 106,
129 1212 e
2% 804 10200 ] s
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Zielgruppe:
> Vorstande und Geschaftsflihrer bei Banken, Finanzdienstleistern, Leasing- und Factoring-Gesellschaften

> Fuhrungskrafte und Spezialisten aus den Bereichen Treasury und Risikocontrolling

lhr Nutzen lhr Vorsprung: Termine:
Neue MaRisk: Neue Anforderungen an Jeder Teilnehmer erhadlt mit dem Produkt-Nr. A10
das Liquiditatsrisikomanagement Seminar folgende S&P-Produkte:

) Alle Veranstaltungs-
+ Muster-Rahmenbedingungen

LLiquiditatsrisikomanagement
gemaf MaRisk”

Neue MaRisk: Refinanzierungsplan, termine des Seminars
Transferpreise, Liquiditatsreserven und

Stresstests

finden Sie unter
www.sp-seminare.de
+ 128 Punkte Check: ,Liquiditats-

Steuerung und Liquiditats-

risikomanagement”

Erfolgreiche Liquiditatssteuerung unter
Basel Ill und MaRisk 6.0

Preis:

690,00 €
Zzgl. 19% MwsSt.

+ S&P Tool ,Liquiditatspreis-
Simulator”

+ S&P Tool Basel llI-Simulator fur
die optimale Bilanzstruktur gemaf3
CRD IV und CRR

Im Preis enthalten:
Teilnehmerunterlagen als PDF,
3-Gange-Ment, Kaffee, Tee,
Erfrischungsgetranke und
Snacks in den Pausen

Liquiditatsrisiken im

Fokus der MaRisk
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Datenschutz:

Zielgruppe:

\\\-‘éﬁ\\

> Geschéftsfiihrer, Vorstande und Aufsichtsrate
> Leiter und Mitarbeiter der Internen Revision, Prokuristen, Compliance- und Datenschutz-
beauftragte, Fihrungskrafte des Unternehmens

lhr Nutzen:

Aufgaben des Managements —
Haftungsrisiken fur die
Geschaftsfuhrung

Betrieblicher
Datenschutzbeauftragte —
Was bleibt gleich und was
andert sich?

~,Umsetzungsprojekt Datenschutz’
neu in der Praxis: Auf was
kommt es an?

Umsetzungs-
fahrplan fr die

DSGVO
in der Praxis

Ihr Vorsprung:
Jeder Teilnehmer erhalt

+ S&P Musterhandbuch
Datenschutz-Management
(Umfang ca. 40 Seiten)

+ S&P Check: Datenscutz, IT-
Sicherheit und Cyber-Risiken

+ S&P Self Assessment: Wie gut ist

das Datenschutz Management im
eigenen Unternehmen?

+ S&P Excel Tool: Risk Assessment

Datenschutz

+ S&P Check:
Mindestanforderungen an
betriebliche Organisationsregeln

Umsetzung der DSGVO

Termine;

Produkt-Nr. NO1

Alle Veranstaltungs-
termine des Seminars
finden Sie unter
WwWw.sp-seminare.de

Preis:

690,- €
Zzgl. 19% MwSt.

Im Preis enthalten:
Teilnehmerunterlagen als PDF,
3-Gange-Meni, Kaffee, Tee,
Erfrischungsgetranke und
Snacks in den Pausen
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Datenschutz

Datenschutz —

Der Unternehmer in der

Zielgruppe:

> Geschéftsfihrer, Vorstande und Aufsichtsrate
> Leiter und Mitarbeiter der Internen Revision, Prokuristen, Compliance- und Datenschutz-
beauftragte, Fihrungskrafte des Unternehmens

lhr Nutzen:

Datenschutz im Vertrieb —
Neue Anforderungen an den
Umgang mit Kundendaten

Datenschutz im
HR Management — Umgang
mit Mitarbeiterdaten

lhr Vorsprung:

Jeder Teilnehmer erhéalt

+ S&P Musterhandbuch
Datenschutz-Management
(Umfang ca. 40 Seiten)

+ S&P Check: Richtiger Einsatz der
EU-Standardevertragsklausel

+ S&P Check: Technische und
organisatorische MalRhahmen im
Datenschutz-Management sicher
umsetzen

+S&P Leitfaden:
Betriebsvereinbarungen und
DSGVO

+ S&P Test: Wie gut ist Ihr
Compliance-Management?

Pflicht

Termine:

Produkt-Nr. NO2

Alle Veranstaltungs-
termine des Seminars
finden Sie unter
www.sp-seminare.de

Preis:

690,- €
Zzgl. 19% MwsSt.

Im Preis enthalten:
Teilnehmerunterlagen als PDF,
3-Gange-Men(, Kaffee, Tee,
Erfrischungsgetranke und
Snacks in den Pausen
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> Geschaftsfuhrer, Vorstande und Aufsichtsrate
> Leiter und Mitarbeiter der Internen Revision, Prokuristen, Compliance- und Datenschutz-
beauftragte, Fihrungskrafte des Unternehmens

lhr Nutzen:

1. Tag:
Neue DSGVO - Aufgaben firs
Management

Aufgaben des Managements —
Haftungsrisiken fur die
Geschaftsfuhrung

,JUmsetzungsprojekt Datenschutz*
neu in der Praxis: Auf was
kommt es an?

2. Tag:
Datenschutz: Sales und HR
Management

Datenschutz im Vertrieb —
Neue Anforderungen an den
Umgang mit Kundendaten

Datenschutz im
HR Management — Umgang
mit Mitarbeiterdaten

Ihr Vorsprung:
Jeder Teilnehmer erhalt

+ S&P Musterhandbuch
Datenschutz-Management
(Umfang ca. 40 Seten)

+ S&P Check: Datenscutz, IT-
Sicherheit und Cyber-Risiken

+ S&P Self Assessment: Wie gut ist
das Datenschutz Management im
eigenen Unternehmen?

+ S&P Excel Tool: Risk Assessment
Datenschutz

+ S&P Check:
Mindestanforderungen an
betriebliche Organisationsregeln

+ S&P Scheck: Richtiger Eiunsatz
der EU-Standardvertragsklausel

+ S&P Leitfaden
Betriebsvereinbarungen und
DSGVO

Datenschutz fur Unternehmer -

Management in der Pflicht

Termine:
Produkt-Nr. NO3

Alle Veranstaltungs-
termine des Seminars
finden Sie unter
Www.sp-seminare.de

Preis:

1.290,- €
Zzgl. 19% MwsSt.

Im Preis enthalten:
Teilnehmerunterlagen als PDF,
3-Gange-Men, Kaffee, Tee,
Erfrischungsgetranke und
Snacks in den Pausen

115



S &P Unternehmerforum

Seminare - Inhouse-Trainings

Interne Revision
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Die Interne Revision — ein
wirksames Kontrollinstrument

Zielgruppe:

> Geschéftsfuhrer, Vorstande und Aufsichtsrate
> Leiter und Mitarbeiter der Internen Revision, Prokuristen und Fihrungskrafte des Unternehmens

lhr Nutzen:

Erfolgsfaktoren einer modernen
internen Revision

Revisionshandbuch und
risikoorientierte Prifungsplanung

Interne Revision als Co-Pilot der
Geschaftsfuhrung — aktuelle
Prifungsthemen

Unser Tipp:
- mehr Sicherheit

- Arbeitshilfen fiur lhre
Praxis

Ihr Vorsprung:
Jeder Teilnehmer erhalt

+ S&P Check: Entlastung der
Geschaftsfuhrung —
Ordnungsmafigkeits-Prufung

+ S&P Check: Anforderungen an
die betrieblichen Organisations-
regeln

+ S&P Muster-Handbuch Interne
Revision (Umfang ca. 40 Seiten)

+S&P Excel Tool: Risikoorientierte
Mehrjahresplanung Interne Revision

+ S&P Check:
Mindestanforderungen an das
Risikomanagement-System

+ S&P Excel Tool: Risk Assessment
Anti-Fraud Management

Termine:

Produkt-Nr. B13

Alle Veranstaltungs-
termine des Seminars
finden Sie unter
Www.sp-seminare.de

Preis:

690,- €
Zzgl. 19% MwsSt.

Im Preis enthalten:
Teilnehmerunterlagen  als

PDF, 3-Gange-Menti, Kaffee, Tee,

Erfrischungsgetranke und
Snacks in den Pausen
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Zertifizierungslehrgange
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S&P Zertifizierungen

Setzen Sie einen Qualitatsstandard -
Zertifizieren Sie Ihre Qualitat als Fach- und Fuhrungskratft.

S&P Zertifizierungen: Ihr Vorsprung in der Praxis
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Zertifizierter GmbH-Geschaftsfuhrer (S&P)

Produkt-Nr. M02-01

> Auf welche Stellschrauben kommt es bei der Unternehmensplanung und
der Bilanz an?

> Wie sichern Sie die Liquiditat zuverlassig ab?
> Wie schitzen Sie sich wirksam vor Haftungsrisiken?
> Wie flhren Sie arbeitsrechtlich sichere Mitarbeitergesprache?

> Wie kdnnen die Mitarbeiter gezielt zu Spitzenleistung gefihrt werden?

Das Lehrgangs-System zum Zertifizierten GmbH-Geschaftsfihrer (S&P)
umfasst drei Seminartage:

1. Tag: Unternehmensplanung fur Geschaftsfihrer
2. Tag: Liquiditatsplanung & Geschaftsfihrer-Haftung

3. Tag: Fuhrungs-Impulse fur Geschaftsfihrer
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Zertifizierter Prokurist (S&P)

Produkt-Nr. M02-02

> Unternehmensplanung: Einfach, verstandlich und transparent!
> Risikomanagement und Compliance in der Praxis

> Haftung des Prokuristen — Pflichten und Risiken im Uberblick
> Sicherer Umgang mit dem Arbeitsrecht

> Kollegen fuhren Kollegen: Durchsetzungsstark agieren, Ziele
sicher erreichen und Widerstande auflésen

Das Lehrgangs-System zum Zertifizierten Prokurist (S&P) umfasst
drei Seminartage:

1. Tag: Unternehmensplanung und Bilanz-Wissen flr Prokuristen
2. Tag: Liquiditatsplanung & Haftung als Prokurist

3. Tag: Fuhrungs-Impulse fir Prokuristen
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Zertifizierter Teamleiter (S&P)

Produkt-Nr. M02-03

> Ziele sicher erreichen und Mitarbeiter erfolgreich einbinden — Mehr Zeit gewinnen,
Prioritaten setzen und richtig kommunizieren

> Ein Hochleistungsteam entwickeln und die Mitarbeiter nachhaltig motivieren
> Feedbackgesprache und Leistungskontrolle richtig einsetzen

> Mit Vielrednern, Norglern und Besserwissern gekonnt umgehen — Souveréan und
sicher in Konfliktsituationen reagieren

Das Lehrgangs-System zum Zertifizierten Teamleiter (S&P)
umfasst vier Seminartage:

Modul 1: Kommunikation und Fuhrung
Modul 2: Projekt-Meetings erfolgreich fiihren
Modul 3: Teams fihren und motivieren

Modul 4: Zielvereinbarung und Mitarbeitergesprache
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Zertifizierter kaufmannischer Leiter (S&P)

Produkt-Nr. M02-11

> Vertiefung der Themen BWA, Liquiditat, Jahresabschluss, Cash Management,
Rating, Controlling und Bankgesprach

> Tipps fur die Uberprifung und Optimierung der eigenen Unternehmenssteuerung
> Ziele sicher erreichen und Mitarbeiter erfolgreich einbinden

> Mehr Zeit gewinnen, Prioritdten setzen und richtig kommunizieren

Das Lehrgangs-System zum Zertifizierten kaufméannischen Leiter (S&P)
umfasst funf Seminartage:

Modul 1: Planung - Controlling — Steuerung

Modul 2: Bilanzwissen Kompakt

Modul 2: Zielvereinbarung und Mitarbeitergespréach
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Zertifizierter Verkaufsleiter (S&P)

Produkt-Nr. M02-07

> Das perfekte Beratungs- und Verkaufsgesprach

> Die besten Preisstrategien fur Ihren Vertrieb

> Wie baut man ein Gewinnerteam im Vertrieb auf?

> Kundenverhalten verstehen — Preisbarrieren tiberwinden

> 10 Techniken fir den erfolgreichen Verkaufsabschluss

Das Lehrgangs-System zum Zertifizierten Verkaufsleiter (S&P)
umfasst drei Seminartage:

Modul 1: Erfolgreich im Vertrieb
Modul 2: Richtig fihren im Vertrieb

Modul 3: Vertriebstraining Update
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Zertifizierter Einkaufsleiter (S&P)

Produkt-Nr. M02-08

> Potentiale im Einkauf erkennen und richtig nutzen

> Wirksame Verhandlung — 5 bewahrte Verhandlungstechniken

> Verhandlungspartner kennen und Profi-Verkaufer durchschauen
> Ziele sicher erreichen und Mitarbeiter einbinden

> Freiraume im FUhrungsalltag schaffen

Das Lehrgangs-System zum Zertifizierten Einkaufsleiter (S&P)
umfasst drei Seminartage:

Modul 1: Erfolgswerkzeuge fur Einkaufer
Modul 2: Hart verhandeln im Einkauf

Modul 3: Zielvereinbarung und Mitarbeitergesprach

125



S &P Unternehmerforum

Seminare - Inhouse-Trainings

Zertifizierter HR-Manager (S&P)

Produkt-Nr. M02-10

> Von der Unternehmensstrategie zur Personalstrategie
> Zielgerichtete Mitarbeitergesprache - Motivation und Leistungsniveau steigern

> Nutzen Sie die Vorteile der sozialen Netzwerke und Online-Jobborsen fur lhre
Personalsuche

> Potenziale erkennen mit Hilfe von gezielten Fragestrategien und Fragetechniken

Das Lehrgangs-System zum Zertifizierten HR-Manager (S&P)
umfasst vier Seminartage:

Modul 1: Strategie — Zielsystem — Vergutungskonzept
Modul 2: Zielvereinbarung & Arbeitsrecht
Modul 3: Personalsuche der neuen Generation

Modul 4: Personalauswahl: Interviews erfolgreich fihren
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Zertifizierter Risikocontroller & Treasurer (S&P)

Produkt-Nr. M02-06

> Vertiefung der zentralen Themen wie BWA, Liquiditat, Jahresabschluss,
Cash Management, Rating, Controlling und Bankgespréach

> Sie erfahren, wie eine zuverlassige Finanz- und Liquiditatsplanung in der Praxis
aufgebaut werden kann

> Die gesetzlichen Vorgaben und Sorgfaltspflichten aus KonTraG,
BilMoG, HGrG sicher erfillen.

Das Lehrgangs-System zum Zertifizierten Risikocontroller & Treasurer (S&P)
umfasst funf Seminartage:

Modul 1: Planung - Controlling — Steuerung
Modul 2: Finanzmanagement

Modul 3: Risikomanagement Kompakt
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Zertifizierter Projektleiter (S&P)

Produkt-Nr. M02-09

> Akzeptanz sicherstellen — Widerstande und Konflikte souveran losen
> Ein Hochleistungsteam entwickeln und die Mitarbeiter nachhaltig motivieren

In schwierigen Situationen souveran entscheiden und Verantwortung tibernehmen
und an die richtigen Personen delegieren

Das Lehrgangs-System zum Zertifizierten Projektleiter (S&P)
umfasst drei Seminartage:

Modul 1: Agiles Projektmanagement
Modul 2: Fuhren als Projektleiter

Modul 3: Souveran prasentieren und verhandeln
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Zertifizierte Management Assistenz (S&P)
Produkt-Nr. M02-04

> Mehr Erfolg durch Selbstorganisation
> Schnelles Erfassen der wesentlichen Positionen der GuV und der Bilanz
> Welche Bedeutung hat die BWA fir die Unternehmenssteuerung?

> Kompaktkurs Microsoft Office — Word, Excel, Power Point, Outlook

Das Lehrgangs-System zur Zertifizierten Management Assistenz (S&P)
umfasst vier Seminartage:

Modul 1: Vorstands- und Geschéftsfihrungsassistenz

1. Tag: Erfolgreich Kommunizieren
2. Tag: Mit Fachwissen Uberzeugen

Modul 2: MS Office fiir Assistenz und Sekretariat

3. Tag: Word und Excel
4. Tag: PowerPoint und Outlook
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Zertifizierter Geldwasche-Beauftragter (S&P) —
Zertifizierter AML-Officer (S&P)

Produkt-Nr. M02-13

> Geldwasche-Strukturen in der Praxis richtig bewerten und prifen
> Optimale Begrenzung von personlichen Haftungsrisiken

> Aufbau eines wirksamen Anti-Geldwasche- und Fraud-Systems
> Aufgaben, Rechte und Pflichten der Zentralen Stelle

> Gefahrdungsanalyse — Monitoring und Verdachtsmeldung

Das Lehrgangs-System zum Zertifizierten Geldwasche-Beauftragten (S&P)
umfasst drei Seminartage:

Modul 1: Sorgfaltspflichten und Haftungsrisiken des Beauftragten

Modul 2: Erkennen und Bewerten von Betrugsstrukturen in der Praxis

Modul 3: Risikoanalyse — Know Your Customer

Modul 4: Vorladung als Geldwéschebeauftragter — was nun?
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Zertifizierter Compliance Officer (S&P)

Produkt-Nr. M02-12

> Neue Compliance-Funktion gemald MaRisk — 825 KWG — Aufgaben und
organisatorische Einbindung

> Begrenzung von personlichen Haftungsrisiken sowie Mindestanforderungen
an die internen organisatorischen Mal3hahmen

> Ausgestaltung der Schnittstellen zwischen Compliance, Datenschutz,
IT, Zentrale Stelle und Interner Revision

> Mindestanforderungen zum Aufbau eines Gesamt-IKS

Das Lehrgangs-System zum Zertifizierten Compliance Officer (S&P)
umfasst drei Seminartage:

Modul 1: MaRisk Compliance
Modul 2: Geldwéasche und Fraud Basisseminar
Modul 3: Risikoanalyse — Betrugsstrukturen erkennen

Modul 4: Vorladung als Geldwéschebeauftragter — was nun?
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Zertifizierter Risikomanager (S&P)

Produkt-Nr. M02-05

> Gesetzliche Vorgaben und Sorgfaltspflichten aus KonTraG, BilMoG,
HGrG und MaRisk sicher erfillen

> Neue Anforderungen an die Risikocontrolling-Funktion - Einbindung bei
wichtigen risikopolitischen Entscheidungen

> Einrichtung eines MaRisk-konformen Verrechnungssystems fir
Liquiditatskosten

> Anleihen, Covered Bonds und klassische Pfandbriefe auf dem Prifstand!

Das Lehrgangs-System zum Zertifizierten Risikomanager (S&P)
umfasst vier Seminartage:

Modul 1: Risikomanagement Kompakt
Modul 2: Neue MaRisk CRD IV — CRR - 825 KWG
Modul 3: Liquiditatssteuerung CRD IV — CRR — MaRisk

Modul 4: Depot A im Fokus der Bankenaufsicht
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Teilnehmerinformationen zu den Prufungen der
S&P Zertifizierungslehrgange

v Detalllierter Schulungsplan zur optimalen Vor — und Nachbereitung der Priifung
v" Online-Prifung mit Multiple-Choice Fragenkatalog tber 90 Minuten

v Alle Schulungsunterlagen sowie Fachbucher sind als Hilfsmittel zugelassen

v' Priufung bestanden, wenn mindestens 50 % der Fragen richtig beantwortet sind
v Priufungstermin in Absprache mit S&P — entspannt vom eigenen Computer aus

v Weiterbildungstrager zertifiziert durch AZAV, DIN ISO 9001:2015 und O-Cert

v' Prufungsgebuihr von 220,- € zzgl. MwSt. im Paketpreis enthalten

Ihr Vorsprung in der Praxis

v" Direkte Umsetzung fur die eigene Praxis
v' Fallstudien-Training mit unseren S&P Produkten
v' S&P Checklisten fiir eine sichere und rasche Handhabe in der Praxis

v Davon profitieren alle — Mitarbeiter, Unternehmen und Kunden
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Zertifizierungslehrgangen anfordern

Bitte schicken Sie mir kostenfrei und unverbindlich weitere Informationen zu

folgenden Themen:

ODOoOO0O0O0O000o0o00a0

Zertifizierter GmbH-Geschaftsfuhrer (S&P)
Zertifizierter Prokurist (S&P)

Zertifizierter Teamleiter (S&P)

Zertifizierter Projektleiter (S&P)

Zertifizierter Geldwéasche-Beauftragter (S&P)
Zertifizierte Management Assistenz (S&P)
Zertifizierter Compliance Officer (S&P)
Zertifizierter Verkaufsleiter (S&P)
Zertifizierter Einkaufsleiter (S&P)
Zertifizierter Risikocontroller & Treasurer (S&P)
Zertifizierter kaufmannischer Leiter (S&P)

Zertifizierter HR-Manager (S&P)

[ Zertifizierter Risikomanager (S&P)

Name und Position im Unternehmen

Unternehmen

Anzahl der Beschaftigten

StralRe, PLZ / Ort

Telefon

E-Malil

Anmeldung online:

https://sp-unternehmerforum.de/seminar-formular/ oder

E-Mail an: service@sp-unternehmerforum.de
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Mehr Unternehmenserfolg und Motivation mit dem

S&P 360°-Feedback

Mehr Mitarbeitermotivation - Zufriedene Kunden - Unternehmensziele erfolgreich erreichen

v’ Starken und Chancen der zu beurteilenden Fiihrungskraft
v Abgleich von Selbstbild und Fremdbild

v’ Trainingsprogramm fiir mehr Verhandlungs-, Durchsetzungs- und Uberzeugungskraft:
Soft Skills kennen, bewerten und gezielt trainieren

135



S &P Unternehmerforum

Seminare - Inhouse-Trainings

360°-Feedback - Unser Leistungsangebot:

Modul 1: Online Durchfiihrung des 360°-Feedbacks
Online Befragung von Fuhrungskraft, Vorgesetzten, Mitarbeitern, Kollegen und
Kunden mit den S&P Feedbackbogen

Modul 2: Auswertung und Bericht

Die Antworten werden ausgewertet und anonymisiert aufbereitet.

Der S&P Bericht liefert Ihnen Handlungsempfehlungen und Impulse fir lhre
Flhrungskrafteentwicklung.

Modul 3: Ergebnisprasentation und Inhouse-Training

Die Fiihrungskréfte erhalten einen Uberblick zu lhren individuellen
Starken. Sie erhalten ein Trainingsprogramm zur optimalen Nutzung
Ihrer Entwicklungschancen.

Welche Soft Skills stehen im Fokus unseres 360°-Feedbacks?

Erfolgsmotivation Verhandlungs-, Durchsetzungs- und

Uberzeugungskraft
\. J \L J
( N\ )
Integrationsfahigkei“t und Einfahlungs- Konflikt- und Kritikfahigkeit
vermogen
\. J \\ J
) )
Networking Teamfahigkeit
J J
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360°-Feedback — Ihr Vorsprung in der Praxis

Verbessern Sie die Zusammenarbeit im Unternehmen und fordern Sie effektiv lhre Flihrungskrafte

Etablieren Sie eine offene und konstruktive Unternehmens- Kommunikation

Planen Sie strategische PersonalentwicklungsmaRnahmen durch einen systematischen Uberblick
zu den Entwicklungschancen

Verbessern Sie mit High Performance Teams und mehr Mitarbeitermotivation Ihre
Kundenbeziehungen

Bieten Sie Ihren Mitarbeitern aktive Gestaltungsmoglichkeiten durch ein ehrliches und
anonymes Feedback
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Fihrungskrafte gezielt entwickeln mit dem

S&P 360°-Feedback

e Das 360°-Feedback gehort zu den wichtigsten Instrumenten zur Beurteilung der Kompetenzen
und des Verhaltens von Fach- und Fihrungskraften.

e Lernerfolge und Verbesserungen von Leistungen sind ohne aufrichtiges Feedback kaum moglich.

e Die Beurteilung aus dem Blickwinkel verschiedener Personengruppen macht diese Art von Feedback
einzigartig.

e Bei einem 360°-Feedback bekommt die Flihrungskraft eine Bewertung ihres Verhaltens und ihrer
Kompetenzen nicht nur von lhrem eigenen Vorgesetzten, sondern auch von Mitarbeitern, Kunden,

Kollegen und Vorgesetzten auf héheren Verantwortungsebenen.

e Dieses Fremdbild aus dem online und anonym durchgefiihrten 360°-Feedback wird anschlieRend
mit der Selbstbewertung verglichen (Selbstbild).

138



S &P Unternehmerforum
Seminare - Inhouse-Trainings

Teams zu High Performance fihren mit dem

S&P 360°-Feedback

e Ein Team kann nur dann Uberzeugende Leistungen bringen, wenn die Starken jedes
Teammitglieds zu den Starken und Aufgaben der anderen Mitglieder passen.

e In der Praxis werden Teams sehr hdufig nur nach fachlichen Gesichtspunkten zusammengestellt.

e Die meisten Teams scheitern nicht an der Aufgabe, sondern am Verhalten einiger Mitglieder, das mit
den anderen nicht kompatibel ist.

e Das 360°-Feedback unterstiitzt Sie bei der sicheren und passgenauen Zusammenstellung lhres
High Performance Teams.
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S&P Webinar

Personliche Umsetzungsbegleitung im virtuellen

Seminarraum

e Webinare und Online Seminare als Weiterbildung und Business Coaching lGber das Internet werden

immer popularer.

e Ob neue Produkte, neue Prozesse oder neue Projektideen. Der Bedarf an interner Kommunikation

wachst rasant.

e Der virtuelle Seminarraum des S&P Webinars bietet viele Vorteile. Unabhangig vom Ort und ohne

umfangreiche Organisation kdnnen Fiihrungskrafte und Spezialisten informiert und fortgebildet werden.

e Hohe Standards bei der IT-Sicherheit sorgen fiir die erforderliche Vertraulichkeit.

Ihr Vorsprung in der Praxis

Individuelles Umsetzungs-

Inhouse Training S&P Webinar

Seminarkonzept begleitung
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S&P Webinar

Inhouse Training und S&P Webinar — das ideale
Umsetzungspaket fiir lhren Vorsprung

e Gerne bieten wir lhnen im Nachgang zu unserem Inhouse Training eine personliche

Umsetzungsbegleitung zugeschnitten auf Ihre Unternehmenspraxis an.

e Die Teilnehmer haben die Méglichkeit - speziell auf Ihre personliche Situation abgestimmt -

Umsetzungsmalnahmen, Probleme oder geplante Losungen zu diskutieren.

S &P Webinar

e-learning & training

lhr Nutzen — Inhouse Training und S&P Webinar

Die Teilnehmer senden lhre Fragen vorab zu.
Individuelle Vorbereitung der Prasentation flr das Webinar und Online Seminar.

S&P Webinar abgestimmt auf Ihre Fragen und lhren Bedarf.

AN NN

Mit dem S&P Webinar und Online Seminar erhalten Sie eine optimale Umsetzung fiir Ihre Praxis.

Das S&P Webinar findet direkt Gber das Internet und damit ganz ohne Reisezeit und
Reisekosten statt. Sie bendtigen nur einen PC und ein Telefon.
Der virtuelle Seminarraum erfullt selbstverstandlich die hohen Sicherheitsstandards an

Datenschutz und Vertraulichkeit.
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Inhouse Trainings
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Mit unseren Weiterbildungs-Modulen zu einer schnellen Umsetzung.

lhr Nutzen / Sie erhalten:

Top-Griinde fiir ein S&P Inhouse-Training
v" Sie erhalten von uns ein auf Ihr Unternehmen zugeschnittenes Bildungskonzept.
Flexible Schwerpunkte und auf Ihre Bedurfnisse perfekt abgestimmte Inhalte sind moglich.
v Sie vereinbaren passend zu lhrem Terminplan auch kurzfristig den idealen Termin.

v Bei unseren Seminar-Referenten handelt es sich um Spezialisten
mit langjahriger Berufs-, Fiihrungs- und Branchenerfahrung.

v Die Teilnehmer haben die Méglichkeit -speziell auf Ihre personliche Situation abgestimmt-
Umsetzungsmalinahmen, Probleme oder geplante Lésungen zu diskutieren.

v' Die Bereitstellung der Seminarunterlagen erfolgt in elektronischer Form (Pdf-Version).
v Sie erhalten Teilnahmezertifikate gemaf Deutscher Corporate Governance-Standard

v Die Teilnehmer erhalten ausgewahlte S&P Produkte fiir die sichere Umsetzung in der Praxis.
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Bliro Miinchen
Feringastralle 12 A
85774 Unterfohring bei Minchen

Tel.: +49 (0) 89 452 429 70-100
E-Mail service@sp-unternehmerforum.de
Internet www.sp-unternehmerforum.de

Biro Hannover
BahnhofstralRe 8
30159 Hannover

Tel.: +49 (0) 511 93 639 460

E-Mail service@sp-unternehmerforum.de
Internet www.sp-unternehmerforum.de
Buro Wien

Wienerbergstralle 11/12 A

1100 Wien

Tel.: +43 (0) 199 460 6448

E-Mail service@sp-unternehmerforum.de
Internet www.sp-unternehmerforum.de

Bliro London

37th Floor, 1 Canada Square
Canary Wharf, E14 5AA London
United Kingdom

Tel.: +44 (0) 20 77 180 282
E-Mail contact@sp-partners.de
Internet www.sp-partners.de
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Vorsprung

in der Praxis,

schnell und sicher
Ergebnisse erreichen

Auswirkungen, Chancen und
Umsetzungsfahrplan

Update

Neue Anforderungen und
Veranderungen umsetzen, Einsatz
von praxisorientierten S&P Tools

Austausch

Fallbeispiele, Diskussionen
und Workshops

Aufbau

Unternehmensstrategie und
Ziele gemeinsam verankern



