Erfolgreich Verkaufen

Wodurch unterscheidet sich
dieses Seminar von anderen
Schulungen?

Verkaufsseminare gibt es wirklich genug.
Warum also sollten Sie sich fir dieses
Seminar entscheiden?

Ich habe 30 Jahre erfolgreiche eigene
Verkaufspraxis und schule nicht graue
Theorie, sondern Praxis aus eigener
Erfahrung. Die Beobachtung erfolgreicher
Verkaufer und die theoretische Schulung
durch Seminare bei Spitzenverk&ufern
haben mich weitergebracht.

Sie lernen bei mir viel Uber die tagliche
Arbeit am Kunden. Wie schaffen Sie eine
vertrauensvolle, empathische Beziehung,
die absolute Voraussetzung fur den
spateren Erfolg ist. Zuhoren, Geduld,
Kenntnisse der Kérpersprache sind wichtig.
Wie schaffen Sie es, lhre Produkte zu
verkaufen, auch zu hoheren Preisen als
der Wettbewerb? Lernen Sie in einer
offenen Atmosphéare, mit Theorie und
praktischen Ubungen schneller zum Erfolg
zu kommen

Profitieren Sie von meiner Erfahrung
und meinem Wissen. Dieses lebendige
und praxisbezogene Verkaufsseminar
bringt Ihnnen Sicherheit und Erfolg.

InHouse Schulung

Sicherheit im Umgang mit dem
Kunden und ein erfolgreicher
Abschluf3

Ich biete ihnen neue Impulse und
uberraschende, ungewohnte Wege fur lhre
Arbeit.

e Vorbereitung bzw. wie erreiche ich
die Einladung zum
Verkaufsgesprach.

e Wie baue ich eine offene,
vertrauensvolle Beziehung zum
Kunden auf?

e Wie erfahre ich, was der Kunde
braucht und will?

e Die verschiedenen Schritte des
Verkaufsabschlusses

e Ubungen bzw. Rollenspiele

e Betreuung nach dem Abschluss fur
eine langfristige Geschéftsbeziehung

e Beantwortung von Fragen der
Teilnehmer als spezielle Hilfestellung
bei ihrer Arbeit
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