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SALES-EXPERTS

Profil Hermann Raschick
Jahrgang 1955

Betriebswirtschaftliche und kaufmannische Ausbildung mit Diplom

Seit iiber 30 Jahren Erfahrung im strategischen Vertrieb

Weitreichende Erfahrungen als Vertriebsleiter und Geschaftsfiihrer

Ausbildung zum Trainer und Coach durch Nachrichtenagentur Reuters AG 1987

Zielkunden: Brachen mit erklarungsintensiven Produkten und Dienstleistungen,
Losungsvertrieb, ldngerfristige Kundenbeziehungen

Wichtigste berufliche Stationen:

A Weco (Maschinenbau, Vertrieb, AuBendienst in Deutschland und Spanien)
Reuters AG (Vertrieb Realtime-Daten, Verkaufer, spater Verkaufsleiter Sid)
GSB (Vertrieb ERP-Software und Dienstleistung; Vertriebs- und Marketingleiter)

ReadSoft (Software und Dienstleistung, alleiniger Geschéaftsfihrer Deutschland)

> > > >

Sales-Experts GmbH (Wissensvermittlung in Form von Seminaren, Workshops,
Moderationen, Beratungen und Vortragen; Inhaber, Trainer und Coach)

Spezialisiert auf:

A Vertriebsseminare (individuelle Vertriebsseminare unter Anwendung der
Vertriebsmethode PYRASALES von SALES-EXPERTS, erfolgreich verhandeln, verkaufen
und Uberzeugen, Messetraining, Training-on-the-Job, etc.)

A Fiihrungskrifte-Seminare (Vertriebsteams erfolgreiche steuern und fihren,
Mitarbeiterfiihrung, Personalgesprache, Zielvereinbarungen, Konflikt-Management ...)

A Einkaufsseminare (individuelle Einkaufsseminare, Verhandlungsfiihrung,
Lieferantenauswahl und -bewertung, etc.)

A Kommunikations-Seminare (informative Kommunikation,
Konfliktvermeidung, Konflikte I6sen, Eskalationen, Sender-Empfanger-Prinzip ...)

A Vertriebsoptimierung (individuelle Analyse, Optimierung der Ablaufe,
Durchfiihrung der FolgemaBnahmen, Auswahl und Einfiihrung von geeigneten
Werkzeugen; z. B. CRM-Systeme)

Autor des Vertriebshandbuches: ,Auf die Platze..., handeln..., Abschluss!™
(bereits in der 2. Auflage) sowie diverser Fachartikel in unterschiedlichen Zeitungen und
Magazinen




