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Jahrgang 1964 

Zur Person 

 Betriebswirt, Führungspositionen im In- und Ausland 

 Führungsnachwuchs im Lufthansa-Konzern 

 Absolvent des Lufthansa-Personalentwicklungsprogramms „Explorer 21“ unter Thomas 
Sattelberger 

 Modulare Ausbildung zum Organisations- und Prozessberater 

 Moderatorenausbildung zum DERA® Moderator 

 Zertifizierter Structogram® und zertifizierter DiSG®-Trainer   

 AEVO, interne Trainer-Weiterbildung 

 Benedikt Elles ist verheiratet, hat zwei Kinder und lebt in Hilden 

 Seit 1999 Trainer und Berater mit Schwerpunkt auf „Verhandlungstechniken“ 

 Inhaber des Unternehmens „Die Verhandlungstechniker®“ 

 
Arbeitsfelder zum Thema „Verhandlungsführung“ 

 Seminare und Trainings in deutscher und englischer Sprache 

 Coaching in deutscher und englischer Sprache 

 Moderation und Prozessbegleitung 
 

Qualifizierungszielgruppen 

 Mitarbeiter aller Unternehmensebenen und Unternehmensfunktionen 
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Projektbeispiele 

 Verhandlungstechniken für Einkäufer der Automobilindustrie  

 Moderation zur Entwicklung von Beschaffungs- und Verhandlungsstrategien für 15 Einkäufer 

 Sequenzielle Verhandlungsqualifizierung für „Jungjuristen“ einer internal tätigen Kanzlei 

 Verhandlungsführung für Wirtschaftsprüfer und Juristen einer Wirtschaftsprüfungskanzlei 

 Potenzialanalyse und Qualifizierungskonzeption nebst Durchführung für strategische 
Einkäufer und Leadbuyer 

 Verhandlungsführung für Vorleitungsmanager eines Telekommunikationsanbieters 

 Verhandlungsseminare unterschiedlicher für Categorymanager und Assistant Category 
Manager eines Handelsunternehmens mit 340 Märkten 

 Vertriebs- und Verhandlungstechniken für Handelsvertreter eines Anlagenbauers  

 Modulare Vertriebsschulung für Key-Accountmanager der Energieversorgung 

 Vertriebs- und Verhandlungstechniken für Key Account Manager eines Tubenherstellers 

 Modulare Weiterbildung von Handelsvertretern aus der Softwareentwicklung 
 

Branchenerfahrungen - auszugsweise 

 Automobilindustrie 

 Bäckerei / Nahrungsmittel 

 Bundesbehörden 

 Energieversorgung, Elektronik  

 Facility Management 

 Gastronomie / Hotellerie 

 Handel – Großhandel 

 Informationstechnologie 

 Investitionsgüter 

 Kliniken 

 Maschinenbau 

 Softwareentwicklung 

 Telekommunikation 

 Verbände 

 Weitere Branchen  
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