Anmeldeformular 2027

2-tagiges arowa Intensiv-Seminar - Prasenz

Verkauf & Vertrieb

(% arowa

TRAINING-COACHING-SEMINARE

Sie trainieren Kundengesprache vom ersten Kontakt bis zur
Vereinbarung. An eigenen Fallen Uben Sie, Bedarf zu erkennen, Nutzen
zu vermitteln und Einwande sowie Preisfragen zu klaren.

» Trainerteam kennenlernen

== Themenschwerpunkte

Gesprachsstruktur & Verkaufsrolle

Gesprachsphasen, Ziele und eine professionelle Haltung im Kundenkontakt
klaren.

Bedarf & Fragen
Gezielt fragen, aktiv zuhoren und die Ausgangslage des Kunden erfassen.

Motive & Nutzen

Kundenmotive verstehen und Leistungen in nachvollziehbaren Nutzen
Ubersetzen.

Auftreten & Wirkung
Stimme, Koérpersprache und personliche Prasenz bewusst einsetzen.

Einwdnde & Preisgespréache

Bedenken aufgreifen, Argumente prifen und Preisgesprache souveran
fuhren.

Abschluss & Nachfassen

Kaufsignale erkennen, nachste Schritte konkret vereinbaren und verbindlich
nachfassen.

fo\ Zielgruppe

Fur Mitarbeitende in Verkauf, Vertrieb, Aul3en- und Innendienst, Account
Management und Kundenberatung sowie Selbststandige. Fur Einsteiger und
erfahrene Verkaufskrafte, die Kundengesprache, Preisfragen und Abschlisse
gezielt trainieren mochten.

Kleingruppensetting

Inklusivleistungen

G) Verpflegung Seminarunterlagen
Mittagessen, Getranke

& Snacks

& Praxistransferbrief

Reise, Ubernachtung und Parken sind nicht enthalten.

Fragen zur Buchung:

Skript & digitale Dokumentation

lhr Nutzen

01 Gesprache strukturieren

Kundengesprache gezielt vorbereiten
und sicher fuhren.

02 Nutzen vermitteln

Bedarf erkennen und Angebote aus
Kundensicht erklaren.

03 Verbindlichkeit starken

Einwande klaren und konkrete
nachste Schritte vereinbaren.

+49 (0)761 389299-72

Termine 2027

2 Tage

o Koln jeweils 9 - 17 Uhr

Freiburg
I
\

Maximal 6

Basel Teilnehmende

> K6ln 22. - 23.04.2027
24. - 25.06.2027
18.-19.11.2027

> Freiburg  08.-09.04.2027
14. - 15.09.2027
02.-03.12.2027

> Basel 27. - 28.04.2027
09. - 10.09.2027

Reguldre Seminargebiihr pro Person

KéIn / Freiburg: 1.490 € zzgl. 19 % MwsSt.
Basel: CHF 1'890 - ohne MwSt.-Ausweis

» Aktuelle Rabatte ansehen

Frihbucher - Last-Minute - Mehrbucher

max. 6 Teilnehmende

Teilnahmezertifikat

5

Ihr digitales
arowa-Teilnahmezertifikat

» Online auf der Website anmelden ODER

PDF auf Seite 2 ausfiillen

www.arowa-trainings.de



https://www.arowa-trainings.de/trainer-team/
tel:+4976138929972
https://www.arowa-trainings.de/offene-seminare/verkaufsseminare/koeln/#seminarort-verkaufsseminar-koeln
https://www.arowa-trainings.de/offene-seminare/verkaufsseminare/freiburg/#seminarort-verkaufsseminar-freiburg
https://www.arowa-trainings.de/offene-seminare/verkaufsseminare/basel/#seminarort-verkaufsseminar-basel
https://www.arowa-trainings.de/offene-seminare/verkaufsseminare/#termine
https://www.arowa-trainings.de/offene-seminare/verkaufsseminare/#anmeldung
https://www.arowa-trainings.de/

VERKAUF & VERTRIEB

lhre Seminaranmeldung "' dlrowad

2027 - KolIn, Freiburg und Basel - Fir Unternehmen, Organisationen und Selbststandige

01 Seminarort und Termin * * pflichtfelder
Bitte genau einen Termin wahlen: Auswahlkreis neben dem Datum anklicken.

® Koln O 22. - 23.04.2027 O 24. - 25.06.2027 Q 18.-19.11.2027

® Freiburg Q 08. - 09.04.2027 Q 14. - 15.09.2027 O 02. - 03.12.2027
® Basel Q 27.-28.04.2027 Q 09. - 10.09.2027
Reguldre Seminargebuhr pro Person 10 % ab 2 Personen je Firma
Kéln / Freiburg: 1.490 € netto Basel: CHF 1'890 e
1.773,10 € inkl. 19 % MwSt. ohne MwsSt.-Ausweis Rabatte sind nicht kombinierbar.
02 Teilnehmende & Rechnungsdaten Zeilen 2 und 3: optional
Vor- und Nachname (1. Person *) E-Mail (optional) Abteilung / Position (optional)
Unternehmen / Auftraggeber * Ansprechperson fur die Buchung *
Stral3e / Hausnummer * PLZ /Ort/Land * Telefon / Durchwahl *
E-Mail fur Buchungsbestatigung * Rechnungs-E-Mail (optional)
Bestellnummer / Kostenstelle (optional) Abweichende Rechnungsanschrift (optional)

03 lhre Themenwiinsche (freiwillig)

Die Auswahl hilft bei der Vorbereitung und gilt fur die hier angemeldeten Personen. Alle Kastchen durfen leer bleiben.

|:| Verkaufsrolle und eigene Gesprachsziele kldren |:| Stimme, Korpersprache und Prasenz einsetzen
|:| Kundengesprache systematisch vorbereiten |:| Argumentation dem Gegenuber anpassen
|:| Gesprachsphasen und Leitfaden gestalten |:| Einwadnde verstehen und konstruktiv aufgreifen
|:| Kundenmotive und Erwartungen erkennen |:| Preisgesprache und Rabattfragen sicher fihren
|:| Bedarf mit gezielten Fragen ermitteln |:| Kaufsignale erkennen und Abschlussfragen stellen
|:| Aktiv zuhéren und Verstandnis absichern |:| Nachste Schritte verbindlich vereinbaren
|:| Nutzen aus Kundensicht Uberzeugend vermitteln |:| Angebote professionell nachfassen
lhre Praxisfrage oder lhr Lernziel (optional) Ohne Namen Dritter oder vertrauliche Daten.
04 Coaching nach dem Seminar (optional) » Coaching-Details Coaching-Auswahl I6schen
Im 1:1-Coaching per Videocall vertiefen Sie Kundengesprache und Vertriebsziele.

Paketpreis je Person zusatzlich zur Seminargebuhr. Ohne Auswahl kein Coaching. Coaching fur (Namen):

(O 2x60 Min. - 290 € netto O 2x90 Min. - 390 € netto

345,10 € brutto bei 19 % MwsSt. 464,10 € brutto bei 19 % MwsSt.

05 Buchung abschlieBen

Im Namen des angegebenen Auftraggebers buche ich kostenpflichtig das Seminar fur die genannten Teilnehmenden und das
unter 04 gewahlte Coaching. Ich bin buchungsberechtigt, akzeptiere die AGB fiir offene Seminare und habe die
Datenschutzhinweise gelesen. *

Buchungsbestatigung mit Preis und Details per E-Mail. Bei ausgebuchtem Termin informieren wir Sie umgehend.

1. PDF im PDF-Programm speichern > 2. E-Mail 6ffnen: info@arowa-trainings.de
Dazu »Speichern unter« wahlen. PDF selbst anhangen und absenden.
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https://www.arowa-trainings.de/offene-seminare/verkaufsseminare/#eckdaten
https://www.arowa-trainings.de/agb/#agb-offene-seminare
https://www.arowa-trainings.de/datenschutzerklaerung/
mailto:info@arowa-trainings.de?subject=Seminaranmeldung%20Verkauf%20%26%20Vertrieb%202027
https://www.arowa-trainings.de/
https://www.arowa-trainings.de/inhouse-trainings/verkaufstraining/
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