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nicht Aber sie brauchen neue

haben auch im
Kompetenzen und einen neuen Fokus: namlich den Wert, den ihr Angebot for die Kunden

schafft. Praxisnah und kompakt beschreibt Ralf Koschinski, wie Aussendienstmitarbeiter ihre
sein

prozesse und Offline- und
Handbuch liefert eine Fulle von Checklisten und Tipps, die sich direkt umsetzen lassen. Ein
hilfreicher Ratgeber fur die personliche Weiterentwicklung als Verkaufer und eine wertvolle

Arbeitshilfe im Tagesgeschaft, insbesondere im B28-Vertrieb,
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