ing

Sell

ion

tal Solut
Kombinieren Sie Ihr Kerngeschaft mit dem digitalen

Handel, um Zusatzumsatz zu generieren

igi

D




Digital Solution Selling

Kombinieren Sie Ihr Kerngeschaft mit dem digitalen Handel,
um Zusatzumsatz zu generieren

Der Mobelhandel im Wandel

Laut einer Statistik der KPMG/IFH Koéln mit Gber 1.000 Mobelkunden sind mehr als 80 %
ihrer stationaren Besucher vorher auf Threr Website. Jeder dritte empfindet die Suche
nach Mobeln stationar sowie online als frustrierend. 40 % empfinden die Lieferzeiten im
Zeitalter von Amazon & Co. als nicht akzeptabel.

Digital Solution Selling

"Wer in Zukunft Kunden gewinnen und binden méchte, muss sich gezielt auf die Anfor-
derungen im digitalen Zeitalter ausrichten, hin zur konsequenten Kundenorientierung”,
so Dr. Kau Hudetz, Geschaftsflihrer des IFH Kéln.
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dernden digitalen Welt ist der Mensch.

Wenn wir wissen, wie er entscheidet und han-
handelt, konnen wir sein Kaufverhalten
offline und online entscheidend beeinflussen.

Eigenschaften und Kaufmotive

Eigenschaften und Motive, die auch in der digitalen Welt
das Kaufverhalten der Jager und Sammler bestimmen:

1. Individualisierung
2. Herdentrieb
3. Zeit sparen / Bequemlichkeit
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Das Problem:

Die meisten Unternehmer sind im Tagesgeschaft gefangen. Sie reagieren nur, anstatt
aktiv zu agieren. Um eine digitale Strategie zu entwickeln, fehlt zudem oft die Zeit.

Die Losung: Drei einfache Schritte

Wir arbeiten mit intelligenten Unternehmen, die die Zeichen der Zeit erkannt haben. Sie
stellen jetzt die Weichen, um in Zukunft Gberproportionales Wachstum zu generieren.

In drei einfachen Schritten innerhalb von sechs Monaten erarbeiten wir gemeinsam mit
Ihnen Ihre "Digital Solution"-Strategie, um zukUnftiges stetes Wachstum zu generieren.

Schritt 1:
Analysieren
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30 Minuten
GRATIS-Coaching, um
zu erfahren, was "Digital
Solution Selling" fur Sie
tun kann.
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Opti-
mieren

Schritt 2:
Optimieren

Wir erarbeiten
gemeinsam in 8 Modulen
Ihre individuelle, ganz-
heitliche Loésung, um das
versteckte Umsatzpotential
stationar sowie online zu
heben und die Existenz
Ihres Unternehmens zu
sichern.

Ihre digitale Verkaufsformel

Schritt 3:
Realisieren

¥

Reali-
sieren

Gemeinsame
Umsetzung Ihrer "digitalen
Strategie", zusammen mit
Ihren Mitarbeitern, die sich
mit Ihrem Unternehmen
identifizieren, so dass sich
deren Leistungsvermogen
steigert. AuBerdem:
Beantragung von Forder-
geldern von Bund, Land
und EU, die bis zu 75 %
Ihrer Investitionssumme
betragen kénnen.

Erkennen Sie die Chance der digitalen Mdbelwelt und kombinieren Sie Ihr Kerngeschaft
mit dem digitalen Handel. Gestalten Sie die Customer Journey stationar und online neu
mit Ihrer individuellen digitalen Verkaufsformel als langfristigem Marktvorteil gegeniber
dem Wettbewerb, wie folgende zufriedene Kunden:
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Digital Solution Selling



go-digital

m Bundesministerium
2 fur Wirtschaft
und Energie

Forderprogramm go-digital

Sichern Sie Ihr Unternehmen fiir
die Zukunft: denken Sie digital!

www.bmwi-go-digital.de

Die Sales-M-Learning GmbH ist authorisiertes Beratungsunternehmen im Férderpro-
gramm "go-digital" des Bundesministeriums fiir Wirtschaft und Energie.
Kunden, die unsere Lésungen im Bereich "Digital Solution Selling" buchen, erhalten
somit einen staatlichen Zuschuss in Héhe von 50 % der Investitionssumme!

Mehr Infos zu "go-digital" unter: https://www.bmwi-go-digital.de

Digital Solution Selling
Kombinieren Sie Ihr Kerngeschift mit dem digitalen Handel, um Zusatz-
umsatz zu generieren
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Tel.: 02641-9085691

Sales-M-Learning GmbH Mobil: 0151-11322151
Markus Neumann
Schweizer StraBe 26 a info@saleslearning-moebel.de

53474 Bad Neuenahr-Ahrweiler www.saleslearning-moebel.de




